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ความเปนมาและความสําคัญ 

ธุรกิจธนาคารในปจจุบันทําหนาท่ีมากกวาสถาบันท่ีเปนตัวกลางในการรับฝากเงินจาก
ผูท่ีมีเงินออมและนําเงินฝากเหลานั้นปลอยกูใหกับผูท่ีตองการใชเงินทุน ดังจะเห็นไดจากการท่ี
ธนาคารช้ันนําของโลกมีการดําเนินธุรกรรมทางการเงินท่ีกวางขวางมากขึ้น ธนาคารขนาดใหญ
หลายแหงไดพัฒนาเปนเครือขายธุรกิจท่ีใหบริการทางการเงินอยางครบวงจร สงผลกระทบตอ
ธนาคารพาณิชยไทยใหตองมีการปรับตัวเพ่ือกาวสูความเปนสากล และสามารถแขงขันกับธนาคาร
ตางชาติท่ีเขามาเปดสาขาเพ่ิมขึ้นในประเทศไทยได โดยปจจุบันธนาคารพาณิชยไทยมีการ
เปล่ียนแปลงจากธุรกิจของครอบครัวมาเปนบริษัทมหาชน มีผูถือหุนจํานวนมากและมีสัดสวนผูถือ
หุนท่ีเปนชาวตางชาติมากขึ้น (ธนาคารแหงประเทศ ไทย, 2552 : ออนไลน)   

ดวยสภาวะการแขงขันของธุรกิจธนาคารท้ังจากตางประเทศและในประเทศไทยนี้เอง
ทําใหธนาคารตองสรางความแตกตาง โดยส่ิงสําคัญคือ การใหบริการและสรางความสัมพันธท่ีดีกับ
ลูกคา และตอบสนองความตองการของลูกคาไดอยางมีประสิทธิภาพ ธนาคารท่ีตองการประสบ
ความสําเร็จจึงควรเนนการใหบริการท่ีจะสรางความประทับใจเพ่ือจูงใจใหลูกคาเขามาใชบริการท่ี
หลากหลายประเภท (วรพงษ สมิทธิฤทธา, 2552 : ออนไลน) เพ่ือเพ่ิมรายไดจากการบริการทาง
การเงินท่ีสามารถตอบสนองไดตรงตามความตองการของลูกคา ดังนั้นธนาคารพาณิชยไทยจึงมีการ
นําเสนอผลิตภัณฑเงินรับฝาก หรือรายการสงเสริมการขายพิเศษออกมาเปนระยะๆ เพ่ือรักษาฐาน
ลูกคาและเพ่ือใหแขงขันไดกับทางเลือกในการออมและลงทุนประเภทอ่ืนๆ ท่ีใหผลตอบแทนสูง
กวาอัตราดอกเบี้ยเงินรับฝากประจํา (ตลาดหลักทรัพยแหงประเทศไทย, 2552 : ออนไลน)  และมี
บริการเสริมในดานการใหคําแนะนําท่ีเปนประโยชนสําหรับลูกคาในแตละกลุมเพ่ือใชบริการ
ผลิตภัณฑตางๆ ท่ีหลากหลายของธนาคารไดตรงตามเปาหมาย โดยเริ่มหันมาใหความสนใจ
เกี่ยวกับการวางแผนการเงินใหแกลูกคา เชน มีการขยายแผนกบริการสวนบุคคล  สําหรับลูกคาของ
ธนาคาร (สุรเทพ โลหิตกุล, 2552 ออนไลน) 

ธนาคารกสิกรไทยมุงเนนการตอบสนองความตองการของลูกคาดวยผลิตภัณฑและ
บริการทางการเงินท่ีครบวงจรอยางมีคุณภาพ โดยยึดถือความตองการของลูกคาเปนศูนยกลาง 
ภายใตช่ือ “เครือธนาคารกสิกรไทย” โดยมีจุดมุงหมายท่ีจะเปนผูใหบริการท่ีดีท่ีสุด โดย ณ วันท่ี 31 
ธันวาคม 2552  ธนาคารมีสวนแบงการตลาดอยูในอันดับท่ี 3 ในระบบธนาคารพาณิชย  เม่ือจัด
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อันดับจากสินทรัพย เงินใหสินเช่ือ และเงินฝาก โดยมีสวนแบงตลาดรอยละ 12.43  14.25 และ 13.96 
ตามลําดับ จากการเขาใจปญหาและความตองการของลูกคา ซ่ึงชวยใหธนาคารกสิกรไทยสามารถ
นําเสนอวิธีการใหการสนับสนุนทางการเงินท่ีดีท่ีสุดกับลูกคาทุกกลุม ขณะเดียวกันก็ยังคงเดินหนา
พัฒนางานดานสนับสนุนอยางตอเนื่อง ท้ังการจัดการดานทรัพยากรบุคคลและดานเทคโนโลยี
สารสนเทศ รวมถึงยังเตรียมการเพ่ือรับมือกับความเส่ียงจากการเปล่ียนแปลงทางเศรษฐกิจท่ีเกิดขึ้น
ในระหวางป  ธนาคารจึงนําการใหบริการท่ีปรึกษาดานวางแผนการเงินกสิกรไทย K-WePlan มา
ใหบริการเปนธนาคารแรกในประเทศไทยและไดยกระดับการใหบริการใหคําปรึกษาการวางแผน
ทางการเงินผานระบบอินเทอรเน็ตเปนรายแรกเชนกัน เพ่ือเปนการดําเนินการตามนโยบายเชิง
ยุทธศาสตรท่ีมุงเนนลูกคาเปนศูนยกลางของธนาคาร และมุงเนนการสรางรายไดจากคาธรรมเนียม
ใหมากขึ้น (ตลาดหลักทรัพยแหงประเทศไทย, 2552 : ออนไลน) 

จังหวัดเชียงใหมถือวาเปนศูนยกลางทางเศรษฐกิจในภาคเหนือ เปนจังหวัดหนึ่งท่ีมี
การขยายตัวทางเศรษฐกิจคอนขางมาก ดังนั้นธนาคารพาณิชยจึงเขามามีบทบาทสําคัญในการ
ประกอบธุรกรรมทางการเงินตางๆ ของประชาชนมากขึ้น  สงผลใหการเติบโตและขยายสาขาของ
ธนาคารพาณิชยตางๆ ยอมเพ่ิมขึ้นดวย  

เนื่องจากการเติบโตดานธุรกิจธนาคารพาณิชยในเขตอําเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม มี
แนวโนมเติบโตสูงขึ้น แสดงใหเห็นถึงภาวะการแขงขันท่ีสูงขึ้น ทําใหแตละธนาคารตองพยายาม
รักษาสวนแบงตลาดไว จากเหตุผลดังกลาวทําใหธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในอําเภอเมือง
เชียงใหม จําเปนตองมีการปรับตัวในดานตางๆเพ่ือใหการบริการเปนท่ีประทับใจและดึงดูดให
ลูกคาเขามาใชบริการของธนาคาร โดยใหความสําคัญในการวางแผนทางการเงินกับลูกคา จึงมีการ
นําการใหบริการท่ีปรึกษาดานวางแผนการเงินกสิกรไทยท่ีเรียกวา K-WePlan มาใชเปนเครื่องมือ
เพ่ือตอบสนองความตองการของลูกคาไดตรงตามเปาหมายมากย่ิงขึ้น ท้ังนี้จากการใหบริการ
ดังกลาวท่ีผานมายังมีผูใชบริการไมแพรหลาย โดยสวนหนึ่งเกิดจากการท่ีลูกคายังไมรูสึกประทับใจ
และไมเห็นถึงประโยชนในบริการดังกลาวมากนัก ผูศึกษาจึงเห็นวาการศึกษาถึงความพึงพอใจของ
ลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan ของธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในอําเภอเมืองเชียงใหม 
จะเปนประโยชนใหธนาคารนําผลการศึกษาท่ีไดไปเปนแนวทางในการปรับปรุงการใหบริการ K-
WePlan ของธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน) ในอําเภอเมืองเชียงใหม และใชเปนสวนหนึ่งใน
การวางกลยุทธและแผนการตลาดเพื่อใหเกิดการพัฒนาการใหบริการไดสอดคลองกับความตองการ
ของลูกคาไดอยางมีประสิทธิภาพมากขึ้น ประกอบกับเม่ือลูกคามีการวางแผนทางการเงินท่ีดีแลวจะ
สงผลใหระบบเศรษฐกิจของประเทศเติบโตขึ้นอยางมีเสถียรภาพดวย 
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วัตถุประสงคของการศึกษา 
เพ่ือศึกษาความพึงพอใจของลูกคาตอการใชบริการ K-WePlan ของธนาคารกสิกรไทย 

จํากัด (มหาชน)  ในอําเภอเมืองเชียงใหม 
 

ประโยชนที่ไดรับจากการศึกษา 
1. ทําใหทราบถึงความพึงพอใจของลูกคาท่ีมีตอการใชบริการ  K-WePlan ของ

ธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน)  ในอําเภอเมืองเชียงใหม 
2. สามารถนําขอมูลไปใชใหเปนประโยชนในการปรับปรุงการใหบริการK-WePlan 

ของธนาคารกสิกรไทย จํากัด (มหาชน)  ในอําเภอเมืองเชียงใหมใหมีประสิทธิภาพมากยิ่งขึ้น 
 

นิยามศัพท 
ความพึงพอใจ  หมายถึง  ความรูสึกท่ีดีท่ีไดรับจากการใหบริการใหคําปรึกษาดานการ

วางแผนการเงินกสิกรไทย K-WePlan ของธนาคารกสิกรไทยจํากัด (มหาชน) ในอําเภอเมือง
เชียงใหม โดยการสอบถามความคดิเห็นของลูกคาในดานความนาเช่ือถือและความไววางใจ ความ
ม่ันใจในการรับบริการ ส่ิงอํานวยความสะดวกตางๆในการใหบริการ ความเอาใจใสและเขาใจ
ความรูสึกของผูรับบริการ และความรวดเร็วในการบริการ 

ลูกคา หมายถึง ผูท่ีมาใชบริการใหคําปรึกษาดานการวางแผนการเงินกสิกรไทย K-
WePlan กับธนาคารกสิกรไทยจํากัด (มหาชน) ในอําเภอเมืองเชียงใหม  
 บริการ K-We Plan หมายถึง บริการใหคําปรึกษาดานการวางแผนการเงินกสิกรไทย 
โดยมีผูเช่ียวชาญวางแผนการเงินสวนบุคคล (Financial Planner) เปนผูชวยวางแผนใหคําแนะนําท้ัง
ในดานการออม การลงทุน และการทําประกันความเส่ียง เปนตน รวมถึงการจัดทําแผนการเงินสวน
บุคคล ซ่ึงประกอบดวย งบดุลสวนบุคคล งบกระแสเงินสดสวนบุคคล ผลการตรวจสุขภาพทางการ
เงิน ผลวิเคราะหเปาหมายทางการเงิน เพ่ือใหลูกคาสามารถบรรลุเปาหมายทางการเงินท่ีลูกคา
ตองการ 

K – WePlan  หมายถึง  โปรแกรมระบบการวางแผนทางการเงินของ ธนาคารกสิกร
ไทย จํากัด (มหาชน) 


