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และระดับการศึกษาข้ันสูงสุด  ข้ันตอนการเตรียมอุปกรณท่ีจําเปนในการนําเสนอ 
ขายผลิตภัณฑกอนเขาพบลูกคา         62 

18 แสดงคาเฉล่ีย ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ  
และระดับการศึกษาข้ันสูงสุด  ข้ันตอนการเขาพบลูกคา      63 

19  แสดงคาเฉล่ีย ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และระดับ 
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26  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 
            ระยะเวลาที่มีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลล ข้ันตอนการเตรียมตัวดาน 
             การแตงกายกอนเขาพบลูกคา          81 
27  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 
             ระยะเวลาที่มีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลล ข้ันตอนการเตรียม 
             อุปกรณท่ีจําเปนในการนําเสนอขายผลิตภัณฑกอนเขาพบลูกคา      83 
28  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 
            ระยะเวลาที่มีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลล ข้ันตอนการเขาพบลูกคา    84 
29  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระและ 
           ระยะเวลาท่ีมีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลลข้ันตอนการเสนอขาย       
             ผลิตภัณฑท่ีทานใช           86 
30  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 
            ระยะเวลาที่มีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลล ข้ันตอนเทคนิควิธีในการขาย    87 
31  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 
          ระยะเวลาที่มีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลล ข้ันตอนการตอบขอโตแยง    89 
32  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 
           ระยะเวลาที่มีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลล ข้ันตอนการปดการขาย    91 
33  แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และระยะ 
              เวลาท่ีมีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลลข้ันตอนการติดตามผลหลังการขาย     93 
34 แสดงคาเฉล่ีย  ของกระบวนการและเทคนิควิธีการขายของผูจําหนายอิสระ และ 

ระยะเวลาท่ีมีประสบการณในการขายผลิตภัณฑดัชมิลลข้ันตอนการให 
การบริการแกลูกคา           96 

35  แสดงคาเฉล่ีย และระดับการเห็นดวยของปญหาของผูจําหนายอิสระ                 98 
36  แสดงคาเฉล่ีย  ของปญหากระบวนการขายและระดับการศึกษาข้ันสูงสุด   100 

37  แสดงคาเฉล่ีย  ของปญหากระบวนการขาย และระยะเวลาท่ีมีประสบการณในการขาย  
             ผลิตภัณฑดัชมิลล         102 


