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ชื่อเร่ืองการคนควาแบบอิสระ     ปจจัยท่ีมีผลตอการตัดสินใจในการเลือกใชยาปฏิชีวนะชนิดฉีดใน  
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บทคัดยอ 
 

การคนควาแบบอิสระน้ีมีวัตถุประสงคเพื่อศึกษาถึงปจจัยท่ีมีผลตอการตัดสินใจเลือกใชยา
ปฏิชีวนะชนิดฉีดในผูปวยโรคติดเช้ือในโรงพยาบาลของแพทยประจําโรงพยาบาลในจังหวัด
เชียงใหม ซ่ึงเปนยาปฏิชีวนะกลุมคารบาพีเน็ม 

การศึกษาในคร้ังนี้ใชแบบสอบถามเปนเคร่ืองมือเก็บรวบรวมขอมูลจากกลุมตัวอยางท่ีเปน
อายุรแพทยและศัลยแพทยในโรงพยาบาลรัฐบาลและเอกชนในจังหวัดเชียงใหม จํานวน 144 ราย 
โดยเปนแพทยท่ีทําหนาท่ีรับผิดชอบและเคยส่ังใชยาปฏิชีวนะชนิดฉีดกลุมคารบาพีเน็มในผูปวย
โรคติดเช้ือในโรงพยาบาล ขอมูลท้ังหมดประมวลผลโดยใชสถิติเชิงพรรณนา คาสถิติท่ีใช ไดแก 
ความถ่ี รอยละ และคาเฉล่ีย ซ่ึงสามารถสรุปผลการศึกษาไดดังนี้ 

ผลการศึกษาพบวา  ปจจัยสวนประสมการตลาดในสวนของปจจัยดานผลิตภัณฑ  และ
ปจจัยดานราคา มีผลตอผูตอบแบบสอบถามในระดับมาก  สวนปจจัยดานการจัดจําหนาย  และ
ปจจัยดานการสงเสริมการตลาด มีผลในระดบัปานกลาง   โดยปจจัยยอยดานตางๆ ท่ีมีคาเฉล่ียสูงสุด
ในดานผลิตภัณฑ คือตัวยามีประสิทธิภาพในการรักษา   มีผลในระดับมากที่สุด ดานราคา คือราคา
ยามีความเหมาะสมกับคุณภาพ มีผลในระดับมาก  ดานการจัดจําหนาย  คือการรักษาคุณภาพ
ในขณะจัดสง  มีผลในระดับปานกลาง  และดานการสงเสริมการตลาด  คือความรูในผลิตภัณฑท่ี
ขายของผูแทนยา  มีผลในระดับปานกลาง    
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สําหรับปจจัยอ่ืนๆ ท่ีมีผลตอการตัดสินใจของผูตอบแบบสอบถามในการเลือกใชยา
ปฏิชีวนะชนิดฉีด ไดแก ปจจัยดานส่ิงแวดลอม  ปจจัยดานองคการ  ปจจัยดานความสัมพันธ
ระหวางบุคคล   และปจจัยดานสวนบุคคล     

สําหรับปจจัยดานส่ิงแวดลอม   ผูตอบแบบสอบถามจะเลือกใชยาตามสิทธ์ิของผูปวย  และ
การเลือกตรายี่หอจะคํานึงถึงคุณสมบัติในการออกฤทธ์ิ และความคงตัวของยาเปนสําคัญ    

ปจจัยดานองคการ  ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญไมมีสวนรวมในการตัดสินใจนํายาเขามา
เปนยาในบัญชีของโรงพยาบาล  นอกจากนี้สามารถเลือกใชยาโดยไมตองมีการเซ็นอนุมัติจาก
ผูบริหารโรงพยาบาล และเลือกใชไดตามอาการของผูปวย   

ปจจัยดานความสัมพันธระหวางบุคคล  ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญมีความเห็นวา
ความสัมพันธระหวางผูแทนยา/ผูบริหารบริษัทยากับผูตอบแบบสอบถาม มีผลตอการเลือกใชยา
ปฏิชีวนะชนิดฉีดในผูปวยโรคติดเช้ือในโรงพยาบาล  รวมถึงมีการแลกเปล่ียนความคิดเห็นกับ
แพทยผูเช่ียวชาญคนอ่ืน ๆ เกี่ยวกับการใชยา   

ปจจัยดานสวนบุคคล  ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญรับทราบขอมูลจากการศึกษาดวย
ตัวเอง  และประสบความสําเร็จในการรักษาผูปวยโรคติดเช้ือในโรงพยาบาล 
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ABSTRACT 
 
 The objective of this independent study was to study factors affecting doctor decision on 
the selection of the Carbapenam parenteral antibiotic for hospital acquired infection disease 
patients in Chiang Mai Province.   
 The data was collected from questionnaires distributed to 144 internal medicine doctors 
and surgeons working in both government and private hospitals in Chiang Mai Province, who  
used the Carbapenem parenteral antibiotic for the treatment. The data was statistically analyzed 
using frequency, percentage and mean. 
 It was found that the factors affecting the respondents at a high level were product and 
price, while place and promotion were at a medium level.  

The sub-factors with the highest mean score and levels which affecting the respondents 
were follows: For product, it was the efficiency of medicines which affecting at the highest level.  
For price, it was the reasonable price which affecting at a high level. For place it was high quality 
of product delivery and for promotion, it was the knowledge of sales representatives, both 
affecting at a medium level. 
 The other factors affecting the respondents were the environmental, organizational, 
interpersonal and individual factors.   



  
ช 

The environmental factors showed that the respondents selected medicines in accordance 
with the patient right of expense reimbursement and the brand choices depended on efficiency 
and stability of medicine.  

The organizational factors, most of the respondents did not take any parts in considering 
medicines to be enlisted for the hospitals. They could select medicines without permission from a 
hospital director.  

The interpersonal factors, the relationship between sales representatives or the managers 
of medicine company and the respondents had an influence on medicine selection. Moreover, 
they usually exchanged information with the specialists.  

Finally for the individual factors, most respondents obtained the medicine information by 
their self- study and had the successful medical treatment by using Carbapenem parenteral 
antibiotic with patients. 
 

 
 
  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


