
บทท่ี  5 
 

สรุปผลการศึกษา  อภิปราย  ขอคนพบและขอเสนอแนะ 
 

 ในการศึกษาคร้ังนี้  มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษาทัศนคติของผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหม
ตอผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก  โดยใชทฤษฎีทัศนคต ิ  และทฤษฎีสวนประสมทางการตลาด  เก็บ
รวบรวมขอมูลโดยใชแบบสอบถามจากผูตอบแบบสอบถามในอําเภอเมืองเชียงใหมจํานวน  200  
คน  ผลการศึกษาท่ีไดนํามา  สรุปผลการศึกษา  อภิปรายผล  ขอคนพบและขอเสนอแนะ   ไดดังนี้   
 
5.1  สรุปผลการศึกษา 
 1.  ผูตอบแบบสอบถามท้ังหมด  200  คน  สวนใหญเปนเพศชาย  มีอายุระหวาง 31 - 40 ป 
มีสถานภาพโสด อาชีพนักศึกษามีรายได ตํ่ากวา 5,000 บาท และทราบวามีผลิตภัณฑอาหารตราเทส
โกจําหนายในอําเภอเมืองเชียงใหม แตยงัมีความรูเกีย่วกับประเภทของผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก
ไมถูกตอง 

2.  ดานความรู ความเขาใจ  เกี่ยวกับการจาํหนายผลิตภณัฑอาหารตราเทสโก พบวา ผูตอบ
แบบสอบถามรูวาผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกมีจําหนายในอําเภอเมืองเชียงใหมและเลือกผลิตภัณฑ
อาหารตราเทสโกประเภท  เคร่ืองดื่ม  มากท่ีสุด  และไดรับขาวสารเกี่ยวกับผลิตภัณฑอาหารตรา
เทสโก  จากแผนพับ    การโฆษณาทางโทรทัศนและหนงัสือพิมพ   

3.  ดานความรูสึก  ระดับความรูสึกตอปจจยัสวนประสมทางการตลาด  ดานการจดัจําหนาย
ระดับความเหน็ดวยในระดบัมาก  โดยเหน็ดวยในเร่ือง  สามารถหาซ้ือสินคาไดงาย  และมีสถานท่ี
จอดรถเพียงพอ  ในดานผลิตภัณฑระดับความเหน็ดวยในระดับปานกลาง  โดยเห็นดวยระดับมาก
ในเร่ืองปริมาณของผลิตภัณฑมีความเหมาะสม  รูปลักษณของบรรจภุัณฑมีความเหมาะสม  และ
เห็นดวยระดับปานกลางในเร่ืองขนาดของผลิตภัณฑมีความเหมาะสม  คุณภาพของผลิตภัณฑมี
ความเหมาะสม  มีความหลากหลายของผลิตภัณฑ  รสชาติของผลิตภัณฑดี   ในดานราคาระดับ
ความเหน็ดวยอยูในระดับมาก  ในเร่ืองมีการติดปายแสดงราคาชัดเจน  ราคามีความเหมาะสม    และ
เห็นดวยในระดับปานกลางในเร่ืองมีหลายระดบัราคาใหเลือก  มีการลดราคาสินคาและในดานการ
สงเสริมการตลาดระดับความเห็นดวยในระดับปานกลาง  เห็นดวยระดับปานกลางในเร่ืองการ
โฆษณาดวยแผนพับ ปายโปสเตอร  เห็นดวยระดับนอยในเร่ืองมีการสงเสริมการขาย มีผลิตภัณฑ
ใหทดลองชิมและมีพนกังานแนะนําผลิตภัณฑ 
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4.  ดานพฤติกรรม  ผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกท่ีผูตอบแบบสอบถามเลือกซ้ือมากท่ีสุด  
คือ  เคร่ืองดื่ม   รองลงมาคือ  เคร่ืองปรุง  และอาหารกระปอง     โดยผูตอบแบบสอบถามสวนใหญ
ซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกนอยกวาสัปดาหละ  1 คร้ัง  ส่ิงท่ีผูตอบแบบสอบถามคํานึงถึงมาก
ท่ีสุดคือ  มาตรฐานของสินคาท่ีไดรับการรับรองจาก  อย.   ความปลอดภัยท่ีไดรับจากการบริโภค
ผลิตภัณฑ     และประโยชนของสินคาคุมคากับราคา  ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญมีความคิดเหน็
วาผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกมีราคาถูกกวาผลิตภัณฑอาหารตามทองตลาด  และแหลงท่ีผูตอบ
แบบสอบถามซ้ือ  คือ  เทสโกโลตัส  สาขาคําเท่ียง  โดยเลือกซ้ือเปนประจํา จํานวนเงินท่ีซ้ือ  คร้ังละ  
101-500  บาท รองลงมาคือ  501-1,000  บาท และ 51-100  บาท   

 
5.2  อภิปรายผล 
 จากผลการศึกษา  เร่ืองทัศนคติของผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหมตอผลิตภัณฑ

อาหารตราเทสโก  นํามาอภปิรายผลตามแนวคิดเกี่ยวกบัทัศนคติไดดังนี้ 
1.  ดานความรู  ความเขาใจ   
 1.  ดานความรู  ความเขาใจ   จากการศกึษาพบวา  ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญ

รูจักผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกท่ีมีจําหนายในอําเภอเมืองเชียงใหม  แตมีผูตอบแบบสอบถามบาง
กลุมท่ียังเขาใจผิด  เพราะผลิตภัณฑของเทสโกมีหลายชนิด  ซ่ึงตรงกับทฤษฎีเกีย่วกับการเกิด
ทัศนคติทางดานความรูความเขาใจของประภาเพ็ญ  (2526)  กลาวคือ  จากส่ิงแวดลอมใน
ชีวิตประจําวัน  บุคคลรับและสัมผัสส่ิงตาง ๆ เปนจํานวนนับไมถวน  บุคคลมักจะแบงส่ิงท่ีเขามา
จากภายนอก  เพื่อใหงายในการใหความหมายหรือความคิดเกีย่วกับเร่ืองนั้น  โดยรวมส่ิงท่ี
เหมือนกนัหรือคลายกันเขาดวยกัน  เพราะสมองของบุคคลยอมจะเปนไปไมไดท่ีจะรับและจําส่ิง
ตาง ๆ รอบตัวไดหมดทุกอยาง  ขบวนการแบงออกเปนหมวดหมูนี้  เรียกวา  Categorization  ซ่ึง
ความเช่ือบางอยางเชน  การเขาใจวาผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกมีน้ําตาล  กาแฟสําเร็จรูป  จําหนาย  
เปนตน  ซ่ึงผูตอบแบบสอบถามเขาใจผิด  โดยท่ีผูตอบแบบสอบถามน้ันสรุปดวยตนเองอยาง
ปราศจากขอมูลท่ีถูกตอง  การรับรูเกี่ยวกบัส่ิงเราตาง ๆ นี้  เปนสวนประกอบทางดานความรูของ
ทัศนคติ     
 2. ดานความรูสึก  พบวา  ผูตอบแบบสอบถามสวนใหญมีความรูสึกเหน็ดวยตอปจจยัสวน
ประสมทางการตลาดท้ัง  4  ดาน  เรียงลําดบัจากมากไปนอย  มีรายละเอียดดังนี ้
 ในดานการจัดจําหนาย  เปนปจจยัท่ีผูตอบแบบสอบถามมีความเหน็ดวยมากกวาปจจัยดาน
อ่ืน ๆ โดยมีความเหน็ดวยโดยรวมเฉล่ียอยูในระดับมาก  มีปจจัยยอยในดานสามารถหาซ้ือสินคาได
งาย  และมีสถานท่ีจอดรถเพียงพอ  ซ่ึงสอดคลองกับ ณัฐพร  จาหม่ืนไวย  ไดศึกษาทัศนคติของ
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ผูบริโภคท่ีมีตอเคร่ืองดื่มผสมแอลกอฮอลพรอมดื่มในอําเภอเมือง  จังหวัดเชียงใหม พบวา  ปจจัย
สวนประสมการตลาดท่ีมีผลตอการตัดสินใจซ้ือเคร่ืองดื่มผสมแอลกอฮอลพรอมดื่ม มากท่ีสุดคือ  
ปจจัยดานการจัดจําหนาย โดยปจจัยดานชองทางการจัดจําหนายท่ีผูบริโภคใหความสําคัญมากท่ีสุด  
คือสินคาหาซ้ืองายสะดวกและมีจําหนายท่ัวไป   

ในดานราคาเปนปจจยัท่ีผูตอบแบบสอบถามมีสวนประสมการตลาดโดยมี ความเห็นดวย
โดยรวมเฉล่ียอยูในระดับมาก  มีปจจยัยอยในดานมีการติดปายแสดงราคาชัดเจนและราคามีความ
เหมาะสม  ท้ังนี้ตรงตาม ทฤษฎีสวนประสมทางการตลาด (The Marketing Mix) Kotler (2000)   
สวนประสมทางการตลาด เปนแนวคิดท่ีสําคัญอยางหนึ่งทางการตลาดสมัยใหม กิจการนํามา
ประสมกันเพือ่ตอบสนองความตองการของลูกคาในตลาดเปาหมาย  ซ่ึงราคาเปนส่ิงท่ีกําหนดคุณคา
ผลิตภัณฑในรูปตัวเงินท่ีผูตอบแบบสอบถามจะใชแลกเปล่ียนสินคา และบริการเพื่อสนองความ
ตองการ โดยผูตอบแบบสอบถามจะทําการเปรียบเทียบคุณคา (Value) กับราคา (Price) ของสินคา
และบริการ ถาผลิตภัณฑมีคุณคาสูงกวาราคา ผูตอบแบบสอบถามจะทําการตัดสินใจซ้ือ   
 ในดานผลิตภณัฑ  เปนปจจยัท่ีผูตอบแบบสอบถามมีความเหน็ดวยโดยรวมเฉล่ียอยูใน
ระดับปานกลาง  เชน  ขนาดของผลิตภัณฑมีความเหมาะสม   คุณภาพของผลิตภัณฑมีความ
เหมาะสม  มีความหลากหลายของผลิตภัณฑ  รสชาติของผลิตภัณฑดี  ซ่ึงตรงทฤษฎีสวนประสม
ทางการตลาด  (The Marketing Mix) Kotler (2000)   เปนส่ิงท่ีสามารถสนองความจาํเปนและความ
ตองการของมนุษยได ผลิตภัณฑอาจมีคุณสมบัติท่ีสัมผัสไดและสัมผัสไมได หรืออาจกลาวไดวา
ผลิตภัณฑเปนส่ิงท่ีธุรกิจเสนอขายเพ่ือสนองความพึงพอใจของผูบริโภค ผลิตภัณฑท่ีเสนอขาย
อาจจะมีตัวตนหรือไมมีตัวตนก็ไดผลิตภณัฑจึงประกอบดวย  สินคา  บริการ  ความคิด  สถานท่ี  
องคกรหรือบุคคล  ผลิตภัณฑตองมีอรรถประโยชน (Utility) มีคุณคา (Value) ในสายตาลูกคา จึงทํา
ใหผลิตภณัฑสามารถขายไดโดยพิจารณาจากองคประกอบหรือคุณสมบัติของผลิตภัณฑ (Product 
Component) เชน ประโยชนพื้นฐาน รูปราง ลักษณะ คุณภาพ การบรรจุภณัฑ ตราสินคา 
 ในดานการสงเสริมการตลาดเปนปจจัยท่ีผูตอบแบบสอบถาม มีความเห็นดวยเปนอันดับ
สุดทายโดยมีความเหน็ดวยโดยรวมเฉล่ียอยูในระดับปานกลาง  มีปจจัยยอยท่ีผูตอบแบบสอบถาม
เห็นดวยในระดบัปานกลาง  เชน  การโฆษณาดวยแผนพับและปายโปสเตอร  มีพนักงานแนะนํา
ผลิตภัณฑ  ซ่ึงสอดคลองกับ  ณัฐพร  จาหม่ืนไวย  ไดศึกษาเร่ืองทัศนคติของผูบริโภคท่ีมีตอ
เคร่ืองดื่มผสมแอลกอฮอลพรอมดื่มในอําเภอเมือง  จังหวัดเชียงใหม  พบวา  ผูตอบแบบสอบถาม
สวนใหญมีความพึงพอใจ  ในดานการโฆษณา  ประชาสัมพันธ  พนกังานบริการด ี สุภาพ  การแตง
กายของพนกังานแนะนําสินคา  เปนตน   
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5.3  ขอคนพบ 
 ขอคนพบจากการศึกษา  เร่ืองทัศนคติของผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหมตอผลิตภัณฑ
อาหารตราเทสโก  ดังตอไปนี้ 
 
 ดานความรูความเขาใจ 
 ผูตอบแบบสอบถามทุกเพศ  ทุกชวงอายุ  และทุกชวงรายไดสวนใหญรูจักผลิตภัณฑอาหาร
ตราเทสโกแตก็ยังมีบางสวนท่ียังไมรูจัก โดยผูตอบสอบถามซ่ึงเปนเพศหญิงเขาใจผิดเกี่ยวกับ
ประเภทของผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก ผูตอบแบบสอบถามทุกเพศ  ทุกชวงอายุ  และทุกชวง
รายได  ไดรับรูขอมูลเกี่ยวกับผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกจาก  แผนพับมากท่ีสุด  และมีความ
คิดเห็นวาราคาของผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกมีราคาถูกกวาผลิตภัณฑอาหารตามทองตลาด และ
รูจักสถานท่ีจําหนายเปนอยางดี   
 ดานความรูสึก   
 ผูตอบแบบสอบถามท้ังเพศชายและเพศหญิง  มีระดับความรูสึกตอ ปจจัยสวนประสมทาง
การตลาด  ในดานการจดัจําหนายโดยเห็นดวยในเร่ือง  สามารถหาซ้ือสินคาไดงาย  และมีสถานท่ี
จอดรถเพียงพอ    ในดานผลิตภัณฑความเห็นดวยในเรื่องปริมาณของผลิตภัณฑมีความเหมาะสม  
รูปลักษณของบรรจุภัณฑมีความเหมาะสม  และเพศชายเห็นดวยในเร่ืองขนาดของผลิตภัณฑมีความ
เหมาะสม  เพศหญิงเห็นดวยเร่ืองขนาดของผลิตภัณฑมีความเหมาะสม    ท้ังเพศชายและเพศหญิง
เห็นดวยในเร่ืองคุณภาพของผลิตภัณฑมีความเหมาะสม  มีความหลากหลายของผลิตภัณฑ  ในดาน
ราคาผูตอบแบบสอบถามท้ังเพศชายและเพศหญิงเห็นดวยในเร่ือง มีการติดปายแสดงราคาชัดเจน 
และในดานการสงเสริมการตลาดผูตอบแบบสอบถามท้ังเพศชายและเพศหญิงเหน็ดวย ในเร่ืองการ
โฆษณาดวยแผนพับ และปายโปสเตอร  ผูตอบแบบสอบถามท้ังเพศชายและเพศหญิงเห็นดวยใน
ระดับนอยในเร่ืองมีผลิตภัณฑใหทดลองชิมและมีพนกังานแนะนํา  ผูตอบแบบสอบถามทุกชวงอายุ
มีระดับความเห็นดวยดานการจัดจําหนายมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก  ในดานผลิตภัณฑระดับ
ความเหน็ดวยโดยรวมของผูตอบแบบสอบถามท่ีมีอายุไมเกิน  20  ป  อายุ  60  ปข้ึนไป  มีคาเฉล่ีย
อยูในระดับมาก  และผูตอบแบบสอบถามท่ีมี อายุระหวาง  21-30  ป  อายุระหวาง  31-40  ป  อายุ
ระหวาง  41-50  ป  และอายุระหวาง  51-60  ป  มีคาเฉล่ียอยูระดับปานกลาง  ในดานราคาระดับ
ความเหน็ดวยโดยรวมของผูตอบแบบสอบถามทุกชวงอายุ  มีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก  และในดาน
การสงเสริมการตลาดระดับความเหน็ดวยโดยรวมของผูตอบแบบสอบถามทุกชวงอาย ุ มีคาเฉล่ียอยู
ในระดบัปานกลาง  ผูตอบแบบสอบถามทุกชวงรายไดมีคาเฉล่ียอยูในระดบัมาก  ยกเวนผูตอบ
แบบสอบถามท่ีมีรายได 9,001 - 11,000 บาท  และมากกวา 15,000 บาทมีระดบัความเหน็ดวย
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โดยรวมมีคาเฉล่ียอยูในระดบัมากท่ีสุด  ในดานผลิตภัณฑระดับความเห็นดวยโดยรวมของผูตอบ
แบบสอบถามทุกชวงอายุมีคาเฉล่ียอยูในระดับปานกลาง  ในดานราคาระดับความเหน็ดวยโดยรวม
ของผูตอบแบบสอบถามทุกชวงรายไดมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก  ยกเวนผูตอบแบบสอบถามท่ีมี
รายได 9,001 - 11,000 บาท  และมากกวา 15,000 บาทมีระดับความเหน็ดวยโดยรวมมีคาเฉล่ียอยูใน
ระดับปานกลาง  และในดานการสงเสริมการตลาดระดับความเห็นดวยโดยรวมของผูตอบ
แบบสอบถามทุกชวงรายไดมีคาเฉล่ียอยูในระดับมาก   
 ดานพฤติกรรม    
 ผูตอบแบบสอบถามท้ังเพศชายและเพศหญิง  ทุกชวงรายได เลือกซ้ือผลิตภัณฑอาหารตรา
เทสโก    ประเภท  เคร่ืองดื่ม  มากท่ีสุด  รองลงมาคือ  เคร่ืองปรุง   และอาหารกระปอง  โดยมี
ความถ่ีในการซ้ือ นอยกวาสัปดาหละ  1  คร้ัง  และในแตละคร้ังจํานวนเงินท่ีซ้ือคือ  101-500  บาท  
โดยมีส่ิงท่ีคํานึงถึงในการซ้ือ  คือ มาตรฐานของสินคาท่ีไดรับการรับรองจาก อย. และความ
ปลอดภัยท่ีไดรับจากการบริโภคผลิตภัณฑ  ผูตอบแบบสอบถามรายไดตํ่ากวา  5,000  บาท รายได  
9,001-10,000  บาท รายได  10,001-13,000  บาท  รายได  13,001-15,000  บาท  และรายได  15,000  
บาท  ข้ึนไป  ส่ิงท่ีคํานึงถึงในการเลือกซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกมากท่ีสุดคือ    มาตรฐานของ
สินคาท่ีไดรับรองจาก อย.  และผูตอบแบบสอบถามท่ีมีรายได  5,001-7,000  บาท และรายได  
7,001-9,000  บาท  คํานึงถึงมากท่ีสุดคือ    ความปลอดภัยท่ีไดรับจากการบริโภคผลิตภัณฑ   ซ่ึง
ผูตอบแบบสอบถามท่ีเปนเพศชายจะเลือกซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกประเภทเคร่ืองดื่ม มากกวา
ผูตอบแบบสอบถาม ท่ีเปนเพศหญิง  และผูตอบแบบสอบถามท่ีมีชวงอายุ 31-40  ป  จะมีการเลือก
ซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทศโกประเภทเคร่ืองดื่มมากกวาผูตอบแบบสอบถามท่ีมีชวงอายุอ่ืน  ผูตอบ
แบบสอบถามเพศชายเลือกซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกจากรานใดรานหนึ่งเปนประจํา  และ
ผูตอบแบบสอบถามเพศหญิงไมมีรานใดรานหนึ่งท่ีซ้ือเปนประจํา  ส่ิงท่ีผูตอบแบบสอบถามอายุไม
เกิน  20  ปคํานึงถึงมากท่ีสุดคือ  ประโยชนของสินคาคุมกับราคา  ผูตอบแบบสอบถามอายุระหวาง  
21-30  ปและอายุระหวาง  31-40  ป  ส่ิงท่ีผูตอบแบบสอบถามสองชวงนี้คํานงึถึงมากท่ีสุดคือ  
มาตรฐานของสินคาท่ีไดรับรองจากอย.  ผูตอบแบบสอบถามอายุไมเกนิ  20  ป       และอายุระหวาง   
51-60  ป  ท้ังสองชวง  ไมมีรานซ้ือเปนประจํา  และผูตอบแบบสอบถามอายุระหวาง  21-30  ป  อายุ
ระหวาง  31-40  ป  และอายุระหวาง  41-50 ป   เลือกซ้ือรานใดรานหนึ่งเปนประจาํ  ผูตอบ
แบบสอบถามอายุไมเกนิ  20  ป  ซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกในแตละคร้ังจํานวนเงินท่ีซ้ือคือ  
51-100  บาท  ผูตอบแบบสอบถามอายุระหวาง 21-30  ป  อายุระหวาง  31-40  ปและผูตอบ
แบบสอบถามอายุระหวาง  41-50   ท้ังสามชวงอายุสวนใหญซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกในแต
ละคร้ังจํานวนเงินท่ีซ้ือคือ  101-500  บาท   ผูตอบแบบสอบถามรายไดตํ่ากวา  5,000  บาท     รายได 
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5,001-7,000  บาท รายได  5,001-9,000  บาท  รายได  9,001-10,000  บาท รายได  13,001-15,000  
บาท  และรายได  15,000  บาท  ข้ึนไป  ซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก จาก  เทสโกโลตัส  สาขาคํา
เท่ียง  ผูตอบแบบสอบถามท่ีมีรายได  10,001-13,000  บาท  ซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกจาก  
เทสโกโลตัส  สาขาหางดง 
 
5.4      ขอเสนอแนะ   
 จากการศึกษาทัศนคติของผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหมตอ ผลิตภณัฑอาหารตราเทสโก  
สามารถเสนอแนะสําหรับผูท่ีเกี่ยวของ  ดงันี้ 
 5.4.1  สําหรับผูประกอบการ 
 ดานผลิตภัณฑ 

- ดานรสชาติ  ควรเพิ่มความหลากหลายรสชาติและความหลากหลายของผลิตภัณฑเพือ่
เปนการเพิ่มทางเลือกใหกับผูบริโภคท้ังเพศหญิงและเพศชาย 

- ดานบรรจุภณัฑ  ควรจะใหความรูความเขาใจเกี่ยวกบัประเภทของผลิตภัณฑอาหาร
ตราเทสโก  เนื่องจากยงัมีผูตอบแบบสอบถามท่ีความเขาใจผิดเกี่ยวกับประเภทของ
ผลิตภัณฑและสับสนกับผลิตภัณฑอาหารตราคุมคา และผลิตภัณฑอาหารตาม
ทองตลาด  และยังสับสนกับผลิตภัณฑอาหารตราคุมคาของเทสโกเนื่องจากมีฉลาก
ของบรรจุภณัฑคลายกัน 

ดานราคา   
- ควรมีการชี้แจงขอมูลเปรียบเทียบใหเหน็ถึงความสะดวก และการประหยดัจากการ

เลือกซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทศโก  โดยชี้แจงผานทางโฆษณาส่ือส่ิงพิมพและการให
พนักงานขายแนะนํา 

ดานการจัดจําหนาย 
   - ควรรักษาคุณภาพดานความสะดวกและพอเพียงเกี่ยวกับสถานที่จอดรถและคุณภาพ
ดานความสะดวกในการหาซ้ือและมีจําหนายท่ีเทสโกโลตัส  และ Lotus  Express   และมี
การปรับปรุงการจัดช้ันวางสินคาอยางสมํ่าเสมอ  โดยใหมีความแตกตางจากผลิตภัณฑ
อาหารตามทองตลาดอ่ืน ๆ รวมถึงการมีสินคาครบทุกประเภท สามารถหยิบไดงาย  
สะดวก 
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ดานการสงเสริมการตลาด 
  -     ทําการสงเสริมการขายรวมกับโอกาสพิเศษของลูกคา  โดยเฉพาะลูกคาท่ีเปนเพศหญิง  
เชน  วันแมแหงชาติ    วันวาเลนไทน  วันครบรอบวันเกิด  วันสําเร็จการศึกษา  วนัครบรอบ
วันแตงงาน  เปนตน  ซ่ึงจะมีสวนลดพเิศษใหกับลูกคาเพศหญิงมากกวาปกติและจดัใหมี
การสงเสริมการขายโดยมีพนกังานแนะนําสินคา  และมีผลิตภัณฑใหผูบริโภคทดลองชิม
มากข้ึน   
- ควรจัดใหมีสงเสริมการตลาดทาง  ดานการโฆษณาและประชาสัมพันธ  เกี่ยวกับ
เว็บไซตของเทสโกโลตัส www.tescolotus.net เพื่อใหขอมูลขาวสารเกี่ยวกับผลิตภัณฑท่ี
ถูกตองแกผูบริโภคมากข้ึน เชน การจัดทําแผนพับ  ปายโฆษณา  การโฆษณาทางโทรทัศน  
และส่ืออ่ืน ๆ ใหมากข้ึน   เนื่องจากผลการศึกษาพบวายังมีผูตอบแบบสอบถามสวนใหญ
รูจักตัวผลิตภณัฑอาหารตราเทสโกแตยังมีบางกลุมท่ียังเขาใจผิด  เพราะผลิตภัณฑของเทส
โกมีหลายชนดิท่ีมีจําหนายในปจจุบัน  โดยอาจเขาใจผิดวามีผลิตภณัฑอาหารเหมือนกับ
ผลิตอาหารตามทองตลาดท่ัว ๆ ไป  

 
5.4.2  สําหรับผูบริโภค   
 ผูบริโภคควรจะพิจารณาดานราคาวามีความเหมาะสมกับคุณคาทางโภชนาการหรือคุณภาพ
ท่ีไดรับหรือไม  เพื่อใหไดผลิตภัณฑอาหารท่ีมีคุณคามากท่ีสุด 
 
5.4.3  สําหรับเปนแนวทางสําหรับการศึกษาเพิ่มเติม 
 1.  การศึกษาเรื่องพฤติกรรมของผูบริโภคควรมีการศึกษาอยูเปนระยะ  เนื่องจากพฤติกรรม
ผูบริโภคมีการเปล่ียนแปลงไปตามสภาพแวดลอม  สภาพสังคม  เศรษฐกิจ  และเทคโนโลยี   อยู
ตลอดเวลา   
 2.  ควรมีการศึกษาปจจยัดานอ่ืน ๆ นอกเหนือจากปจจัยสวนบุคคลของผูบริโภค  เชน  
การเมือง  วัฒนธรรม  และจิตวิทยา  เปนตน   


