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บทนํา 
 
1.1  หลักการและเหตุผล 
 การดําเนนิงานในการเปนตัวแทนขายเคร่ืองอุปโภคบริโภค และสินคาประเภทอ่ืน ๆ ใน
นามของซุปเปอรมารเก็ต หรือซุปเปอรเซ็นเตอร ลวนแลวแตมีนโยบายหลักท่ีสําคัญ คือ การมุงเนน
สรางความพึงพอใจใหกับลูกคาเปนอันดบัหนึ่ง และมเีปาหมายท่ีสําคัญ คือ การไดครองตําแหนง
ยอดขายสูงสุด จากการศึกษาแนวโนมของตลาดในชวงปจจุบัน ลักษณะของตลาดมีการ
เปล่ียนแปลงเปนแนวคิดท่ีมุงผูบริโภคหรือลูกคาเปนสําคัญ การจัดทําทางการตลาดเพ่ือจะมุงไปสู
เปาหมายท่ีวางไว จึงต้ังอยูบนรากฐานของทฤษฎี “พฤติกรรมผูบริโภค” เปนส่ิงท่ีสามารถวิเคราะห 
ศึกษา และมีทางท่ีจะเขาใจได และยังสามารถปรับ ดัดแปลง ปรุงแตงหรือชักนาํได ดังนั้นการ
บริหารการตลาดในปจจุบันท่ีเกี่ยวของกับลูกคาจึงพยายามทําความเขาใจ และทําการตอบสนอง
ความตองการของลูกคาใหไดมากท่ีสุด 
 ประกอบกับสถานการณเศรษฐกิจในปจจบัุนพบวา ผูบริโภคสวนใหญมีรายไดไมพอกับ
รายจายในเร่ืองของการอุปโภคบริโภคสินคาท่ีจําเปนในชีวิตประจําวัน เชน สบู ยาสีฟน ยาสระผม 
อาหาร เปนตน ซ่ึงมีราคาของสินคาท่ีเพิ่มมากข้ึนจากในอดีต เพราะตนทุนตอหนวยในการผลิตของ
สินคาแตละประเภทมีจํานวนท่ีสูงข้ึน จงึทําใหราคาขายท่ีมีใหกับผูบริโภคสูงมากข้ึนเชนกนั ใน
สถานท่ีจําหนายสินคาประเภทซุปเปอรเซ็นเตอรนั้น มีสินคาใหผูบริโภคไดเลือกซ้ือหลากหลาย
ประเภท และหลากหลายราคาตามความสามารถของผูซ้ือ ท้ังในสวนของผูประกอบการซุปเปอร 
เซ็นเตอรเอง กมี็การผลิตสินคาอุปโภคบริโภคข้ันพื้นฐานท่ีมีความจําเปนตอผูบริโภคข้ึนมาขาย และ
มีราคาท่ีถูกกวาสินคาท่ีนํามาจําหนายโดยทัว่ไป และยังมีคุณภาพของสินคาท่ีใกลเคียงกับสินคา             
ท่ีเปนท่ีนิยมและรูจักกนัท่ัวไปของผูบริโภค   
 ในป พ.ศ 2543 เทสโกโลตัส  ไดริเร่ิมผลิต “สินคาเฮาสแบรนด” หรือสินคาตราหางข้ึน
เพื่อนําเสนอทางเลือกใหมใหกับผูบริโภค ดวยสินคาราคาประยัด  โดยคัดสรรโรงงาน           ผูผลิต
ท่ีไดมาตรฐานระบบการควบคุมคุณภาพท่ีด ี ปจจุบันสินคาเฮาสแบรนดของ เทสโก โลตัส มี
ท้ังหมดกวา 2543 รายการ ภายใตตรา “เทสโก” “คุมคา” “สกิน วิสดอม” (ผลิตภัณฑกลุมถนอม
ผิว) และ แบรนดนองใหม “ออล อะเบาท เฟซ” (ผลิตภัณฑกลุมเครื่องสําอาง) นอกจากความเปน
ผูนําดานราคาและสาขาท่ีมีมากท่ีสุดในประเทศไทยแลวยังเปนผูนําในตลาดสินคาเฮาสแบรนด อีก
ดวย  การทําใหผูบริโภคมีทัศนคตแิละความสามารถในการจดจําในตราสินคานั้น เปนส่ิงจําเปน 
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จุดมุงหมายท่ีสําคัญ คือ ตองทําใหผูบริโภคมีความภักดีตอตราสินคา มีทัศนคติท่ีดี และสามารถ
จดจําตราสินคาได และผูบริโภคท่ีมีความภักดีตอตราสินคาก็จะไมหาขอมูลเพิ่มเติมเพื่อพิจารณาซ้ือ
สินคา ผูบริโภคท่ีมีความภักดีตอตราสินคาจะเปนแหลงท่ีใหขอมูลแบบปากตอปากตอบุคคลอ่ืน ซ่ึง
ถือเปนการเพิม่คุณคาใหแกองคกรเปนอยางสูง 
  ดวยเหตุนี้ผูศึกษาจึงมีความสนใจท่ีจะศึกษาทัศนคติของผูบริโภค ในอําเภอเมืองเชียงใหม
ตอผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก เพื่อศึกษาทัศนคติของผูบริโภคตอผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกของ
หางสรรพสินคาเทสโก โลตัส เพื่อเปนแนวทางในการปรับเปล่ียนตราสินคาและบรรจุภัณฑกับ
สินคาประเภทอื่น ๆ ท่ีเกี่ยวของ เพื่อใหไดรับความนิยมและเขาถึงกลุมผูบริโภคใหไดมากท่ีสุด 
 
1.2  วัตถุประสงค 
 เพื่อศึกษาทัศนคติ ของผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหมตอผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก 
 
1.3  ประโยชนท่ีคาดวาจะไดรับ 
              1. ทําใหทราบถึงทัศนคติของผูบริโภคในอําเภอเมืองเชียงใหมตอผลิตภัณฑอาหารตราเทส
โก 
              2.  เพื่อใชเปนแนวทางในการปรับปรุงผลิตภัณฑอาหารตราเทสโกใหมีประสิทธิภาพยิ่งข้ึน 
 
1.4  นิยามศัพท 
               ทัศนคติ  หมายถึง ระดับของความมากนอยของความรูสึกในดานบวกและลบท่ีมีตอ
ผลิตภัณฑตรา “คุมคา” ของเทสโก โลตัส 
 ผลิตภณัฑอาหาร  เทสโก  หมายถึง  ผลิตภัณฑท่ีผลิตหรือจําหนายโดยเทสโกเปนกลุมของ
อาหารซ่ึง  ไดแก  ผลิตภัณฑแปรรูปการเกษตร  ผลิตภณัฑเกี่ยวกับขนมปง  เคร่ืองดื่ม  เคร่ืองปรุง
อาหาร  อาหารกระปอง  อาหารแหง  อาหารเสริม  บะหมี่และอาหารกึง่สําเร็จรูป  และอาหารสด 
 ผูบริโภค  หมายถึง  ผูท่ีเลือกใชบริการในการซ้ือผลิตภัณฑอาหารตราเทสโก 
 
 
 
 
 


