
  
ซ 

 
สารบัญ 

 
หนา 

กิตติกรรมประกาศ             ค 
บทคัดยอภาษาไทย             ง 
บทคัดยอภาษาอังกฤษ             ฉ 
สารบัญตาราง              ญ 
บทที่ 1 บทนํา               1 
 หลักการและเหตุผล             1 
 วัตถุประสงคของการศึกษา            2 
 ประโยชนที่ไดรับจากการศกึษา            2 
 นิยามศัพท              3 
บทที่ 2 ทฤษฎี แนวคิด และงานวิจยัที่เกี่ยวของ           4 
 ทฤษฎีและแนวคิด             4 
 เอกสารและงานวิจยัที่เกีย่วของ                                     10 
บทที่ 3 ระเบียบวิธีการศึกษา           12 
 ขอบเขตเนื้อหา            12 
 ขอบเขตประชากร           12 
 เครื่องมือที่ใชในการศึกษา          13 
 การเก็บรวบรวมขอมูล           13 
 วิธีการวิเคราะหขอมูล           13 
 ระยะเวลาที่ใชในการศึกษา          14 
บทที่ 4 ผลการศึกษา                    15 

สวนที่ 1 ขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม        15 
สวนที่ 2 ขอมูลพฤติกรรมการซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ        17 
สวนที่ 3 ขอมูลปจจัยดานการตลาดที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ             22 
สวนที่ 4 ขอมูลขอเสนอแนะที่มีตอการซื้อผลิตภัณฑ                                                         31 
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ฌ 

 
สารบัญ (ตอ) 

 
หนา 

บทที่ 5 สรุปผลการศึกษา อภิปรายผล ขอคนพบ และขอเสนอแนะ     39 
 สรุปผลการศึกษา         40 
 อภิปรายผล          43 
 ขอคนพบ          44 
 ขอเสนอแนะ          46 
บรรณานุกรม           48 
ภาคผนวก            49 

ภาคผนวก ก จดหมายขอความรวมมือใหนกัศึกษาเก็บขอมูลเพื่อการวิจยั                        50
 ภาคผนวก ข แบบสอบถาม        52 

ภาคผนวก ค ผลการวิเคราะหขอมูล        62 
ประวัติผูเขียน          123 

 
 
 

ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d

ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d



  
ญ 

 
สารบัญตาราง 

 
ตารางที่                       หนา 
     1  จํานวน และรอยละ ลักษณะทางประชากรศาสตรของผูตอบแบบสอบถาม  15 
     2  จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามพฤติกรรมการซื้อ  17 
     3  จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามผลิตภัณฑที่เลือกซื้อ  18 
     4  จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามปริมาณการซื้อ                         19 
     5 จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามหลักเกณฑในการเลือกซื้อ  20 
     6  จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามความถี่ในการซื้อผลิตภัณฑ      21 
     7  จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามการซื้อจากทางโรงงาน             21 
     หรือจากแหลงอื่น  
     8 จํานวน และรอยละของผูตอบแบบสอบถาม จําแนกตามจํานวนแหลงที่ซ้ือผลิตภัณฑ   22 
     9 คาเฉลี่ย  และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยดานการตลาดที่มีผลตอการ    22 

ตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม 
    10 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยส่ิงแวดลอมที่มีผลตอการ    23 

ตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม 
    11 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยภายในองคกรที่มีผลตอการ   24 

ตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม 
    12 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยเฉพาะบุคคลที่มีผลตอการ   25 

ตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือของผูตอบแบบสอบถาม 
    13 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยดานวัฒนธรรมที่มีผลตอการ   26 

ตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม 
    14 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคญัตอปจจัยสวนประสมการตลาดที่มีผลตอ 26 

การตัดสินใจซือ้ผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม 
    15 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยดานผลิตภัณฑทีม่ีผลตอ  27 

การตัดสินใจซือ้ผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม 
    16 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยดานราคาที่มีผลตอการ  28 

ตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม  
 

ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d

ÅÔ¢ÊÔ·¸Ô ìÁËÒÇÔ·ÂÒÅÑÂàªÕÂ§ãËÁè
Copyright  by Chiang Mai University
A l l  r i g h t s  r e s e r v e d



  
ฎ 

 
สารบัญตาราง (ตอ) 

 
ตารางที่                       หนา 
   17 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยดานชองทางการจัดจําหนาย  29  

ที่มีผลตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือของผูตอบแบบสอบถาม 
   18 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญตอปจจัยดานการสงเสริมการตลาดที่มี  30 

ผลตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูซ้ือ ของผูตอบแบบสอบถาม  
    19 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานการตลาดที่เปนขอเสนอแนะ 31 

ที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    20 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานการตลาดที่เปนขอเสนอแนะ 32 

ที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    21 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยภายในองคกรที่เปนขอเสนอแนะ 32 

ที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    22 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยเฉพาะบคุคลที่เปนขอเสนอแนะ 33 

ที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    23 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานวัฒนธรรมที่เปนขอเสนอแนะ 34 

ที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    24 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยสวนประสมการตลาดที่เปน  34 

ขอเสนอแนะที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    25 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานผลิตภัณฑทีเ่ปนขอเสนอแนะ 35 

ที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    26 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานราคาที่เปนขอเสนอแนะ  36 

ท่ีมีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    27 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานชองทางการจัดจําหนายทีเ่ปน 37 

ขอเสนอแนะที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
    28 คาเฉลี่ย และแปลผลระดับความสําคัญของปจจัยดานการสงเสริมการตลาดที่เปน 38 

ขอเสนอแนะที่มีตอการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑของผูตอบแบบสอบถาม 
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