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แบบสอบถาม  

เร่ือง 
ความคิดเห็นตอการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตของผูใชบัตรเครดติใน อําเภอเมือง จังหวัด

เชียงใหม 
 

แบบสอบถามนี้ใชประกอบในการศึกษาคนควาแบบอิสระ ของนักศึกษาปริญญาโท 
คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลัยเชียงใหม ขอความอนุเคราะหจากทานโปรดตอบแบบสอบถามที่
แนบมาดวยนี้ขอมูลทุกอยางจะถูกเก็บเปนความลับและใชเพื่อการศึกษาเทานั้น โดยผลการศึกษานี้
จะไดขอมูลที่เปนประโยชนตอธุรกิจพาณิชยอิเล็กทรอนิกส รวมทั้งบุคคลที่สนใจ เพื่อนําไปใชเปน
แนวทางในการตัดสินใจกําหนดกลยุทธอยางเหมาะสมตอไป 

 
คําชี้แจง โปรดกรอกขอความหรือทําเครื่องหมาย  ลงในชองที่ทานพิจารณาเลือกหรือตรงตาม
ความคิดเห็นของทานมากที่สุด โดยแบบสอบถามประกอบดวย 3 สวนคือ 
  
สวนที่ 1: ขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม  

สวนที่ 2: ขอมูลเกี่ยวกับความคิดเห็นตอการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตของผูใชบัตรเครดิต 

สวนที่ 3: ขอมูลเกี่ยวกับความตองการและขอเสนอแนะ  
 
 

ขอขอบพระคุณในความรวมมือในการตอบแบบสอบถามอยางครบถวนมา ณ โอกาสนี ้ 
 
 
 

ศุภชัย  กรทิพย 
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แบบสอบถาม  
 

ความคิดเห็นตอการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตของผูใชบัตรเครดติ 

ในอําเภอเมือง จังหวัดเชียงใหม 
 
สวนท่ี 1 ขอมูลทั่วไปของผูตอบแบบสอบถาม 
คําชี้แจง   ใหทานทําเครื่องหมาย  ลงใน  ที่ทานตองการเพียงขอเดียว 
 
1. เพศ 
  1) ชาย     2) หญิง 
 
2. อายุ 
  1) ต่ํากวา 20 ป    2) 20 – 25 ป 
  3) 26 – 30 ป    4) 31 – 40 ป 
  5) 40 ปขึ้นไป 
 

3.สถานภาพสมรส 
  1) โสด     2) อยูดวยกัน 
  3) แตงงาน     4) หยา หรือแยกกันอยู 
  5) หมาย 
 

4. อาชีพ 
  1) พนักงานรัฐวิสาหกิจ   2) ขาราชการ 
  3) พนักงานเอกชน    4) เจาของกิจการ 
  5) อ่ืน ๆ (โปรดระบุ)............................................................... 
 

5. การศึกษา 
  1) ต่ํากวามธัยมศึกษา    2) มัธยมศึกษา 

 3) อนุปริญญาหรือเทียบเทา   4) ปริญญาตรี   
 5) สูงกวาปริญญาตรี 

 

6. รายไดตอเดอืน 
  1) ต่ํากวา 10,000 บาท   2) 10,001 – 15,000 บาท   

 3) 15,001 – 20,000 บาท   4) 20,001 – 25,000 บาท   
 5) 25,001 – 30,000 บาท   6) มากกวา 30,000 บาท ขึ้นไป 
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7. ปจจุบันทานมีบัตรเครดิตที่ออกโดยธนาคารหรือสถาบันการเงินทีไ่มใชบัตรเครดติของ 
หางสรรพสินคารวมทั้งสิ้น……………ใบ ดังนี ้ 
 

ประเภทของบตัร บัตรเครดิต 
Visa Master JCB อ่ืน ๆ 

ธนาคารกรุงไทย     
ธนาคารกรุงเทพ     
ธนาคารไทยพาณิชย     
ธนาคารกสิกรไทย     
ธนาคารทหารไทย     
ธนาคารกรุงศรีอยุธยา     
ธนาคารเอเชีย      
ธนาคารยูโอบี รัตนสินทร     
อ่ืน ๆ (ระบ)ุ………….. …………..…………..…………..…………..………….. 

 

8. วงเงินสินเชือ่บัตรเครดิตที่ทานไดรับโดยเฉลี่ยตอบัตรคือ  
 1) ต่ํากวา 10,000 บาท   2) 10,000 – 30,000 บาท 

  3) 30,001 – 50,000 บาท   4) 50,001 – 80,000 บาท 
  5) 80,001 – 100,000 บาท   6) มากกวา 100,000 บาทขึ้นไป 
 

สวนท่ี 2 ขอมูลความคิดเห็นของผูใชบัตรเครดิตตอการชําระเงินผานอนิเตอรเน็ต 
พฤติกรรมการใชอินเตอรเนต็ของผูใชบัตรเครดิต 
9. ทานใชอินเตอรเน็ตเปนเวลานานเทาใด 
  1) นอยกวา 1 ป    2) 1-3 ป 
  3) มากกวา 3 ป 
 
10. ทานใชอินเตอรเน็ตบอยเทาใด 
  1) มากกวา 1 คร้ังตอวัน   2) วันละครั้ง 
  3) สัปดาหละ 2-3 คร้ัง   4) เดือนละ 2-4 คร้ัง 
 
11. เวลาโดยเฉลี่ยที่ทานใชอินเตอรเน็ตตอคร้ัง 
  1) นอยกวา 1 ชั่วโมง    2) 1-2 ชั่วโมง 
  3) 2 ชั่วโมงขึ้นไป -3 ชั่วโมง   4) 3 ชั่วโมงขึ้นไป -5 ชั่วโมง 
  5) มากกวา 5 ชั่วโมง 
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12. โดยทั่วไปทานใชอินเตอรเน็ตเพื่อวตัถุประสงคใด (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 
  1) เพื่อคนควาหาขอมูล   2) เพื่อการบันเทิง 
  3) เพื่อการซื้อขายสินคา   4) เพื่อการติดตอส่ือสาร 
  5) เพื่อดูขอมูลขาวสาร   6) อ่ืน ๆโปรดระบุ....................................... 
 

13. สถานที่ที่ทานใชอินเตอรเน็ตบอยที่สุด 
 1) บานพัก     2) ที่ทํางาน 

  3) รานคาที่ใหบริการอนิเตอรเน็ต  4) อ่ืน ๆโปรดระบุ....................................... 
 
พฤติกรรมการซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ตของผูใชบัตรเครดิต 
14. ทานเคยซือ้สินคาผานอินเตอรเน็ตหรือไม  
  1) เคย     2) ไมเคย (กรุณาขามไปตอบขอ 18) 
 
15. ระยะเวลาจากการซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ตครั้งลาสุด 

 1) ภายใน 1 เดือน    2) ระหวาง 1 เดือน ถึง 3 เดือน 
  3) ระหวาง 3 เดือน ถึง 6 เดือน   4) ระหวาง 6 เดือน ถึง 1 ป 

 5) มากกวา 1 ป 
 
16. ระดับความสําคัญตอปจจัยที่มีผลตอการซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ต  

โปรดทําเครื่องหมาย  ลงในชองที่ทานเห็นวาเหมาะสมที่สุด (มากทีสุ่ด = 5, มาก= 4, 
ปานกลาง= 3, นอย= 2, นอยที่สุด=1) 
 

ระดับความสําคัญ ปจจัยท่ีมีผลตอการซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ต 
5 4 3 2 1 

1.ปจจัยทางดานเนื้อหา (Content) 

1.1 มีรายละเอยีดเกี่ยวกับสินคาครบถวน      

1.2 ขอมูลมีความเขาใจงาย      

1.3 มีขอมูลการวิจารณสินคา จากผูที่เคยใชแลว      

1.4 มีการปรับปรุงขอมูลใหทันสมัยอยูตลอดเวลา      

2.ปจจัยทางดานการคา (Commerce) 

2.1มีการขายสินคาหลากหลายรูปแบบ เชนการประมูล      

2.2 สินคาที่มีขายบนอินเตอรเน็ตมีมากกวาแหลงอื่น      

2.3 มีการขายสินคาทั้ง แบบขายปลีก และขายสง      

2.4 สินคามีการปรับเปลี่ยนใหทันสมัยอยูตลอดเวลา      

2.5 มีสินคาที่หาจากแหลงอืน่ไมไดนอกจากทางอินเตอรเน็ต      
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ระดับความสําคัญ ปจจัยท่ีมีผลตอการซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ต 
5 4 3 2 1 

3.ปจจัยทางดานการตดิตอส่ือสาร (Communication) 

3.1 สามารถติดตอผูขายไดรวดเรว็      

3.2 สามารถติดตอผูขายไดตลอด 24 ชั่วโมง      

3.3 สามารถตอรองราคากับผูขายได เชน ติดตอผานไปรษณีย
อิเล็กทรอนิกส      

3.4 สามารถติดตอผูขายไดหลายชองทาง เชน โทรศัพท โทรสาร      

4.ปจจัยทางดานชุมชน (Community) 

4.1 สามารถแลกเปลี่ยนความคิดเห็นตอสินคาหรือการบริการได 
เชน การวจิารณสินคาผานกระดานขาว      

4.2 สามารถสอบถามขอมูลจากผูใชรายอ่ืน หรือผูที่มีความรู เพื่อ
ประกอบการตดัสินใจในการซื้อสินคา      

4.3 มีการแสดงความคิดเหน็เกี่ยวกับสินคาทั้งขอดีและขอเสีย      

5.ปจจัยทางดานความสะดวก (Convenience) 

5.1 สามารถซื้อสินคาไดตลอด  24 ช่ัวโมง      

5.2 สามารถซื้อสินคาไดทั้งในประเทศและตางประเทศ       

5.3 สามารถเลือกซ้ือและชําระคาสินคาไดหลากหลายวิธี เชน โอน
เงินผานธนาคาร การใชบัตรเครดิต 

     

5.4 สามารถสั่งซื้อสินคาไดทุกแหงที่สามารถเชื่อมตออินเตอรเน็ตได      

6.ปจจัยทางดานการแขงขัน (Competition) 

6.1 มีสวนลดในการซื้อสินคาผานอินเตอรเน็ต      

6.2 มีการสะสมคะแนนเพื่อแลกของรางวลั      

6.3 ไดรับของแถม เมื่อซ้ือสินคาผานอินเตอรเน็ต      

6.4 สามารถเปรียบเทียบราคาสินคาจากผูขาย แตละราย ได      

6.5 ไดรับการสงสินคาตวัอยาง หรือรายละเอียดของสนิคา จากผูขาย      

 
17. วิธีการชําระคาสินคาเมื่อซ้ือสินคาผานอินเตอรเน็ตที่ทานใชเปนประจํา (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 
  1) บัตรเครดิต    2) ดราฟต 
  3) เช็คเงินสด     4) โอนเงินผานธนาคาร 

  5) พัสดุเก็บเงินปลายทาง   6) ธนาณัต ิ

  7) ชําระดวยเงินสด    8) อ่ืน ๆ โปรดระบุ....................................... 
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18. ทานสนใจที่จะใชบัตรเครดิตชําระคาสินคาที่ซ้ือผานอินเตอรเน็ตหรือไม 
 1) สนใจ    2) ไมสนใจ หรือไมแนใจ (กรุณาขามไปตอบขอ 21) 

 
19. ความคิดเห็นเกีย่วกับสนิคาบนอินเตอรเน็ตที่ทานสนใจซื้อ 
 โปรดทําเครื่องหมาย  ลงในชองที่ทานเห็นวาเหมาะสมที่สุด (ซ้ือแนนอนที่สุด = 5,  
ซ้ือ= 4, คาดวาจะซื้อ= 3, ไมซ้ือ= 2, ไมซ้ือแนนอนที่สุด= 1) 
 

ระดับความสําคัญ ชนิดของสินคา 
5 4 3 2 1 

1. กลุมสินคาที่จับตองได 
1.1 หนังสือ       

1.2 ตั๋วภาพยนตร      

1.3 เพลง ที่บรรจุใน ส่ือชนิดตาง ๆ เชน วีซีดี หรือ ดีวดี ี      

1.4 ภาพยนตร ที่บรรจุใน ส่ือชนิดตาง ๆ เชน วีซีดี หรือ ดีวีด ี      

1.5 ดอกไม      

1.6 อุปกรณคอมพิวเตอร      

1.7 เครื่องใชไฟฟา      

1.8 เสื้อผา/เครื่องประดับ      

1.9 ยารักษาโรค       

1.10 อาหาร เครื่องดื่ม      

2. กลุมสินคาที่ไมสามารถจับตองได 
2.1 ภาพยนตร ที่สามารถดาวนโหลดไดบนอินเตอรเน็ต      

2.2 เพลง ที่สามารถดาวนโหลดไดบนอินเตอรเน็ต      

2.3 โปรแกรมคอมพิวเตอร ที่สามารถดาวนโหลดไดบนอินเตอรเน็ต      

2.4 ขอมูลบนอินเตอรเน็ต (เชนขอมูลหุน)      

3. กลุมสินคาบริการ 

3.1 สํารองตั๋วเดินทาง (เชน เครื่องบิน รถโดยสาร)      

3.2 สํารองที่พัก/โรงแรม      

3.3 บริการโทรศัพททางไกลตางประเทศผานอินเตอรเน็ต      

3.4 บริการเชารถ      
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20. เหตุผลที่ทานสนใจในการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตโดยใชบัตรเครดิต  
 โปรดทําเครื่องหมาย  ลงในชองที่ทานเห็นวาเหมาะสมที่สุด (สําคัญมากที่สุด = 5, สําคัญ
มาก= 4, ปานกลาง= 3, สําคัญนอย= 2, ไมสําคัญ=1) 
 

ระดับความสําคัญ 
เหตุผลที่ทานสนใจในการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตโดยใชบัตรเครดิต 5 4 3 2 1

1.1 ความหลากหลายชนดิของสินคาที่
สามารถเลือกชําระได ผานอนิเตอรเน็ต      

1.2 การชําระคาสินคาโดยใชบัตรเครดิต มี
ความนาสนใจนาทดลอง      

1. ผลิตภัณฑ 
(Product) 
 1.3 สินคาไมสามารถหาซื้อไดภายในประเทศ 

หรือหาซื้อยาก 
     

2.1 ราคาสินคาถูกกวาการซื้อโดยวิธีการอืน่      
2.2 คาใชจายถูกกวาวิธีการชาํระเงินอื่น ๆ      
2.3 สามารถผอนชําระคาสินคา ไดจาก
สถาบันการเงินที่ออกบัตรเครดิต      

2. ราคา 
(Price) 

2.4 ไมมีคาใชจายแฝงอื่น ๆ เชนคาใชจายใน
การโอนเงิน       

3.1 สามารถใชชําระคาสินคาไดทั้งในประเทศ 
และตางประเทศทั่วโลก 

     

3.2 ไมสามารถชําระคาสินคาไดโดยวิธีการอื่น      
3.3 มีบริการจัดสงถึงที่      
3.4 ไมตองชําระคาสินคาดวยเงินสด      
3.5 สามารถเลือกซ้ือและชําระคาสินคาไดทกุ
ที่ ที่สามารถเชื่อมตออินเตอรเน็ตได (เชนผาน
โทรศัพทมือถือ) 

     

3. ชองทางการ
จัดจําหนาย 
(Place) 

3.6 สามารถชาํระคาสนิคาไดตลอด 24 ชั่วโมง      
4.1 สิทธิพิเศษตาง ๆจากสถาบันการเงินที่ออก
บัตรเครดิต เชนการสะสมแตม หรือของแถม      

4.2 สิทธิพิเศษตาง ๆ จากผูขายสินคา เชน 
สวนลดการคา      

4.3 มีการประชาสัมพันธ หรือ แผนพับ จาก
สถาบันการเงินผูออกบัตรเครดิตเกี่ยวกับการ
ส่ังซื้อสินคา ผานอินเตอรเนต็ 

     

สว
นป

ระ
สม

ทา
งก
ารต

ลา
ด 

4. การสงเสริม
การตลาด 
(Promotion) 

4.4 มีการแนะนําใหใช จากผูที่รูจัก      
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ระดับความสําคัญ 

เหตุผลที่ทานสนใจในการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตโดยใชบัตรเครดิต 5 4 3 2 1
5.1 สามารถสอบถามขอมูลไดจากเว็บ
มาสเตอรหรือผูที่เกี่ยวของไดทุกเวลา 

     

5.2 ไดขอมูลที่ถูกตองครบถวนรวดเร็วจาก
เว็บมาสเตอรหรือผูที่เกี่ยวของ 

     

5.3 ชอบความเปนสวนตวัในการซื้อสินคา 
ไมตองติดตอพนักงาน 

     

5. บุคคล 
(People) 

5.4 ลูกคาหรือผูรับ ไมมีเวลาในการชําระ
สินคาโดยวิธีอ่ืน 

     

6.1 ไดรับสินคาเร็วกวาการชําระเงินโดยวิธีอ่ืน      

6.2 มีความสะดวกในการชําระคาสินคา 
มากกวาการชาํระในลักษณะอื่น ๆ 

     

6.3 มีความรวดเร็ว / ประหยดัเวลาในการ
ชําระคาสินคา มากกวาการชาํระเงินใน
ลักษณะอื่น ๆ 

     

6.4 สามารถชําระ สกุลเงินตางประเทศได      

6.5 มีความแมนยํา ดานความถูกตองแมนยํา
ในการชําระคาสินคา 

     

6.6 มีระบบความปลอดภัยทีน่าเชื่อถือ เชน 
การเก็บรักษาขอมูลของลูกคา 

     

6. กระบวนการ 
(Process) 

6.7 มีความทันสมัยในการชําระคาสินคา      

7.1 รูปแบบการนําเสนอขอมูลมีความ
นาสนใจ 

     

7.2 เว็บไซตมขีอมูลของการชําระคาสินคา
มากพอสําหรบัการตัดสินใจ 

     

สว
นป

ระ
สม

ทา
งก
ารต

ลา
ด 

7. หลักฐานทาง
กายภาพ 
(Physical 
Evidence) 7.3 เว็บไซตมขีอมูลของการชําระคาสินคามี

ความละเอียดเขาใจงาย 
     

(กรุณาขามไปตอบขอ 22)
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21. เหตุผลที่ทานไมสนใจหรือไมแนใจในการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตโดยใชบัตรเครดิต  

 โปรดทําเครื่องหมาย  ลงในชองที่ทานเห็นวาเหมาะสมที่สุด (สําคัญมากที่สุด = 5,  
สําคัญมาก= 4, ปานกลาง= 3, สําคัญนอย= 2, ไมสําคัญ=1) 
 

ระดับความสําคัญ เหตุผลท่ีทานไมสนใจหรือไมแนใจในการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตโดยใช
บัตรเครดิต 5 4 3 2 1 

1. ปจจัยดานความปลอดภยั 
1.1 เว็บไซตสวนใหญไมนาเชื่อถือ      

1.2 ไมมั่นใจในดานความปลอดภัยในการรักษาขอมูลสวนตวัของ
ลูกคา เชน ที่อยู หมายเลขโทรศัพท หมายเลขบัตรประจําตัว        

1.3 ไมมั่นใจในดานความปลอดภัยในการรักษาขอมูลบัตรเครดิตของลูกคา       

1.4 ไมมั่นใจในดานการถูกคุกคามจากภายนอก (Hacker)      

1.5 ผูขายอาจสามารถหักคาสินคาไดมากกวาราคาสินคาที่แทจริง      

1.6 ไม ปลอดภยัในการใชบัตรเครดิตชําระคาสินคาจากการซื้อผาน
อินเตอรเน็ต เนื่องจากไมมเีอกสารหรือสัญญาที่เปนลายลักษณอักษร      

1.7 มีความยุงยากและใชเวลานานในการแกไข ธุรกรรมที่ไมถูกตอง      

1.8 ขาดกฎหมายคุมครองขอมูลสวนบุคคล      

2. ปจจัยดานการบริการ 

2.1 นโยบายการคืนสินคาที่ไมชัดเจน เชน หากเกดิสินคาชํารุดระหวาง
การขนสง      

2.2 ใชเวลาในการโหลดขอมูลนานเกินไป      

2.3 ไมเชื่อถือในระบบการจดัสงสินคา (เชนสินคาสูญหาย)      

2.4 ไมไดสินคาทันที เมื่อไดชําระคาสินคาแลว      

2.5 วิธีซ้ือสินคาผานอินเตอรเน็ตมีความยุงยาก      

2.6 ผูขายไดรับคาสินคา กอนผูซ้ือไดรับสินคา      

2.7 ไมทราบวนัที่จะไดรับสินคา ที่แนนอน      

3. ปจจัยดานราคา 
3.1 ไมสามารถตอรองราคาไดทันท ี      

3.2 ราคาสินคาบนอินเตอรเน็ตมักมีราคาแพงกวาแหลงอืน่      

3.3 ราคาสินคาไมแนนอน      

3.4 มักมีคาใชจายอ่ืน ๆ แอบแฝง      
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ระดับความสําคัญ เหตุผลท่ีทานไมสนใจหรือไมแนใจในการชําระคาสินคาผานอินเตอรเน็ตโดยใช

บัตรเครดิต 5 4 3 2 1 

4. ปจจัยดานการยอมรับของผูบริโภค 

4.1 ไมรูจักเว็บไซตที่จําหนายสินคาที่ตองการ      

4.2 ชอบลักษณะการซื้อสินคาแบบปกติมากกวา เชนไดรับสินคาทันทีที่ซ้ือ      

4.3 ชอบเลือกซ้ือสินคาในแหลงอื่นมากกวา เชน ผานโทรทัศน  
หรือ ผานแคตตาล็อก 

     

4.4 ไมมีสิทธิพิเศษอื่น ๆ เมือ่ใชบัตรเครดติชําระคาสินคาผาน
อินเตอรเน็ต       

4.5 ไมมีตัวอยางจากผูใชรายอื่นจากคนที่รูจัก      
 
 
สวนท่ี 3 ขอมูลเกี่ยวกับความตองการและขอเสนอแนะตาง ๆ 

22.  ทานคิดวาธุรกิจที่ขาย สินคาผานอินเตอรเน็ต จําเปนตองมีการรับชําระเงินผานบัตรเครดิต
หรือไม 
  1) จําเปน      2) ไมจําเปน  
 
23. ทานพอใจกับระบบการรับชําระ สินคาผานอินเตอรเน็ต โดยใชบัตรเครดิตหรือไม 
 

 1) มากที่สุด    2) มาก  3) ปานกลาง   4) นอย  5) ไมพอใจ 
 
24. ทานเห็นวาการรับชําระเงินผานอินเตอรเน็ต โดยใชบตัรเครดิต ควรปรับปรุงเรื่องใดมากที่สุด 
(เลือกตอบเพียงขอเดียว) 
  1) แหลงขอมูล ความรู ความเขาใจ ตาง ๆ เกี่ยวกับการชําระเงิน 
  2) ความปลอดภัยของขอมูลบัตร 
  3) ผูขายควรไดรับเงินภายหลังจากที่สงสินคาแลว 
  4) สามารถตรวจสอบสถานะของผูขายสินคาจากธนาคารผูใหบริการได 
  5) มีระบบการคืนสินคาเมื่อสินคาไมตรงตามรายการ หรือรายละเอยีดที่ระบไุว 
  6) ควรมีกฎหมายคุมครองขอมูลสวนตัวของผูบริโภค 

  7) อ่ืน ๆ โปรดระบุ.............................................................................. 
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ประวัติผูเขียน 
 
ชื่อ      นายศภุชัย  กรทิพย  
 
วันเดือนปเกิด     17 พฤศจิกายน 2521  
 
ประวัติการศึกษา  

ระดับมัธยมศกึษาตอนปลาย โรงเรียนอัสสัมชัญลําปาง อ.เมือง จ. ลําปาง 
    ปการศึกษา 2538 
ระดับปริญญาตรี   ปริญญาตรีวิทยาศาสตรบัณฑิต (เกษตรศาสตร) 

มหาวิทยาลัยเชียงใหม ปการศึกษา 2542  
 
ประสบการณการทํางาน  
 

ป พ.ศ.2543-2545   พนักงานบรษิทัทายเหมืองซฟีูดสจํากัด อ.ทายเหมือง  
จ.พังงาตําแหนง ฝายการคาตางประเทศ  

 ป พ.ศ.2545-ปจจุบัน   ประกอบธุรกจิสวนตวั 
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