
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

ภาคผนวก 
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แบบสอบถาม 
 

 
เร่ือง ปัจจยัส่วนประสมการตลาดท่ีมีผลต่อผูค้า้ปลีกเน้ือสุกรในการซ้ือเน้ือสุกรในอาํเภอเมือง
เชียงใหม่ 
 

  
คาํช้ีแจง 

แบบสอบถามน้ีเป็นการหาขอ้มูลเพื่อการศึกษา สาํหรับการคน้ควา้แบบอิสระเพ่ือ
สําเร็จการศึกษาตามหลกัสูตรปริญญาบริหารธุรกิจมหาบณัฑิต นักศึกษาปริญญาโท สาขา
บริหารธุรกิจ มหาวิทยาลยัเชียงใหม่ และตอ้งการนาํขอ้มูลท่ีไดจ้ากลูกคา้ไปพฒันาการบริการให้ดี
ข้ึนเพื่อสนองตอบต่อความตอ้งการของลูกคา้ให้มากท่ีสุด  แบบสอบถามน้ีจะไม่มีผลกระทบใดๆ 
ต่อผูต้อบแบบสอบถาม ดงันั้นจึงขอความกรุณาตอบแบบสอบถามตามความคิดเห็นท่ีเป็นอิสระและ
เป็นความจริงมากท่ีสุด  

ผูศึ้กษาขอขอบคุณท่านเป็นอยา่งสูง ท่ีเสียสละเวลาในการตอบแบบสอบถาม 
 

นายพีรวฒัน์  พนาอนนัตไ์พบูลย ์
นกัศึกษาปริญญาโทหลกัสูตรบริหารธุรกิจมหาบณัฑิต 

คณะบริหารธุรกิจ มหาวิทยาลยัเชียงใหม่ 
 
 
  

คาํช้ีแจงรายละเอยีดของแบบสอบถามชุดนี ้แบ่งออกเป็น 
ส่วนท่ี 1  ขอ้มูลทัว่ไปของผูต้อบแบบสอบถาม 
ส่วนท่ี 2   ขอ้มูลปัจจยัส่วนประสมการตลาดท่ีมีผลต่อผูค้า้ปลีกเน้ือสุกรในการซ้ือเน้ือสุกรใน

อาํเภอเมืองเชียงใหม่ 
ส่วนท่ี 3  ปัญหาและขอ้เสนอแนะของผูต้อบแบบสอบถาม ท่ีมีผลต่อการซ้ือเน้ือสุกรของ

ผูค้า้ปลีกเน้ือสุกรในอาํเภอเมืองเชียงใหม่ 
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กรุณาทาํเคร่ืองหมาย √ หน้าข้อความทีท่่านต้องการเลอืกหรือเขียนข้อความตัวเลขลงในช่องว่าง 
 
ส่วนที ่1 ข้อมูลทัว่ไปของผู้ตอบแบบสอบถาม 
 
1. เพศ  
 (   ) 1. ชาย     (   ) 2. หญิง 
 
2. อาย ุ 
 (   ) 1. ตํ่ากวา่ 21 ปี    (   ) 2. 21 – 30 ปี  
 (   ) 3. 31 – 40 ปี     (   ) 4. 41 – 50 ปี  
 (   ) 5. 51 ปีข้ึนไป (โปรดระบุ …………………) 
 
3. สถานภาพ 
 (   ) 1. โสด  (   ) 2. สมรส (   ) 3. อ่ืนๆ (โปรดระบุ …………………) 
 
4. การศึกษาสูงสุด  
 (   ) 1. ตํ่ากวา่มธัยมศึกษาตอนปลาย  (   ) 2. มธัยมศึกษาตอนปลายหรือปวช.  
 (   ) 3. ปวส.หรืออนุปริญญา   (   ) 4. ปริญญาตรี  
 (   ) 5. สูงกวา่ระดบัปริญญาตรี (โปรดระบุ …………………) 
 
5. ท่านมียอดขายเฉล่ียต่อเดือนเท่าไหร่ 
 (   ) 1. ตํ่าวา่กวา่ 50,000 บาท   (   ) 2. 50,000 – 75,000 บาท 
 (   ) 3. 75,001 – 100,000 บาท   (   ) 4. 100,001 – 200,000 บาท 
 (   ) 5. 200,000 บาทข้ึนไป 
 
6. กิจการของท่านเปิดดาํเนินการคา้เน้ือสุกรมาแลว้เป็นระยะเวลานานเท่าใด 

(   )  1. นอ้ยกวา่ 1 ปี    (   )  2. 1 – 3 ปี 
(   )  3. 4 – 6 ปี     (   )  4. 7 – 9 ปี  
(   )  5. ตั้งแต่ 10 ปีข้ึนไป 
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7. ท่านมีความนิยมซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรลกัษณะใดมากท่ีสุด 
(   )  1. ซ้ือสุกรมีชีวิตมาชาํแหละ     
(   )  2. ซ้ือเน้ือสุกรท่ีชาํแหละเรียบร้อยแลว้  
(หากตอบขอ้ 2 ใหข้า้มไปตอบขอ้ 10) 

 
8. นํ้าหนกัโดยเฉล่ียของสุกรต่อตวัท่ีซ้ือ  

(   )  1. 90 – 95 กิโลกรัม   (   )  2. 96 – 100 กิโลกรัม 
(   )  3. 101 – 105 กิโลกรัม  (   )  4. 106 – 110 กิโลกรัม 
 

9. จาํนวนสุกรท่ีท่านซ้ือโดยเฉล่ียต่อคร้ัง  
(   )  1. นอ้ยกวา่หรือเท่ากบั 5 ตวั  (   ) 2. 6- 10 ตวั 
(   )  3. 11- 15 ตวั   (   ) 4. 16 – 20 ตวั 
(   )  5. 21 - 30 ตวั   (   ) 6. มากกวา่ 30 ตวัข้ึนไป 

 
10. ในกรณีท่ีท่านซ้ือเน้ือสุกรท่ีชาํแหละเรียบร้อยแลว้ ท่านซ้ือเน้ือสุกรชาํแหละชนิดใด (ตอบได้
มากกวา่ 1 ขอ้)  

(    ) 1. หวั       
(    ) 2. เน้ือสุกรซีก 
(    ) 3. ส่วนขาหนา้ (จากการตดัเน้ือสุกรซีกเป็น 3 ส่วน)  
(   )  4. ส่วนลาํตวั (จากการตดัเน้ือสุกรซีกเป็น 3 ส่วน)  
(    ) 5. ส่วนสะโพก (จากการตดัเน้ือสุกรซีกเป็น 3 ส่วน) 
(    ) 6. เน้ือแดง  
(    ) 7. เน้ือสามชั้น 
(    ) 8. ซ่ีโครง  
(    ) 9. ขา 
(    ) 10.อ่ืนๆ (โปรดระบุ………………………………….) 
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11. ผูต้ดัสินใจเลือกสุกรหรือเน้ือสุกร 
 (   )  1. ตนเอง      (   )  2. สามี/ภรรยา 
 (   )  3. หวัหนา้     (   )  4. ลูกนอ้ง 
 (   )  5. ทางฟาร์มเป็นผูเ้ลือกให ้   (   )  6. พอ่คา้คนกลางเป็นผูเ้ลือกให ้

(   )  7. อ่ืนๆ (โปรดระบุ …………………) 
 
12. ชนิดของสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีซ้ือ (ตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
 (   ) 1. สุกรขนุ     (   ) 2. สุกรแม่พนัธ์ุปลด 
 (   ) 3. สุกรพอ่พนัธ์ุปลด    (   ) 4. สุกรป่วย 
 (   ) 5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ …………………) 
 
13. ในการซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรแต่ละคร้ังของท่านมีมูลค่าเฉล่ียประมาณเท่าใด 
 (   ) 1. ตํ่ากวา่ 5,000 บาท    (   ) 2. 5,000 – 10,000 บาท 
 (   ) 3. 10,001 – 15,000 บาท   (   ) 4. 15,001 – 20,000 บาท 
 (   ) 5. 20,001 บาทข้ึนไป 
 
14. แหล่งท่ีท่านซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกร (ตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
 (   )  1. ซีพี (CP)    (   )  2. แม่ทา วีพ ี
 (   )  3. ฟาร์มชยัพฒันา   (   )  4. สินเกษตร ฟาร์ม จาํกดั 
 (   )  5. กิตติวฒัน์ ฟาร์ม   (   )  6. เบทาโก ฟาร์ม  
 (   )  7. บริษทั โฟร์ที จาํกดั   (   )  8. อ่ืนๆ (โปรดระบุ …………………)  
 

15. สาเหตุท่ีทาํใหท่้านเลือกซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรตามขอ้ท่ี 14 คือ (ตอบไดม้ากกวา่1ขอ้) 
(   )  1.ราคายติุธรรม (   )  2.ระยะทางใกล ้
(   )  3.ความสะดวก (   )  4.ความสะอาด 
(   )  5.มีการใหสิ้นเช่ือ (   )  6.มีความน่าเช่ือถือ 
(   )  7. มีบริการส่งถึงท่ี (   )  8. สามารถเลือกสินคา้ได ้
(   )  9.มีความใกลชิ้ดสนิทสนมกบัผูข้าย 
(    ) 10. อ่ืน ๆ (โปรดระบุ ............................................................................... ) 
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16. ท่านทราบขอ้มูลจากท่ีไหนจึงทาํใหซ้ื้อสุกรหรือเน้ือสุกรมาจาํหน่าย (เลือกตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
 (   ) 1. วิทยชุุมชน    (   ) 2. ป้ายโฆษณา 
 (   ) 3. เพื่อนพอ่คา้/แม่คา้แนะนาํ   (   ) 4. ญาติพี่นอ้งแนะนาํ 
 (   ) 5. อ่ืนๆ (โปรดระบุ …………………)  
 
17. วิธีการชาํระเงินส่วนใหญ่ท่ีท่านเลือกใช ้

(   ) 1. วางเงินสดคํ้าประกนั   
(   ) 2. จ่ายเงินสด 
(   ) 3. ชาํระภายใน 1-3 วนั 
(   ) 4. ชาํระภายใน 4-6 วนั 
(   ) 5. ชาํระในเวลามากกวา่ 7 วนั    
(   ) 6. อ่ืนๆ (โปรดระบุ …………………) 
 

18. ความถ่ีในการซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกร 
(   ) 1. ทุกวนั 
(   ) 2. วนัเวน้วนั 
(   ) 3. 3-4 วนั/คร้ัง 
(   ) 4. สปัดาห์ละคร้ัง 
(   ) 5. นานกวา่สปัดาห์ละคร้ัง (โปรดระบุ …………………) 

 
19. ช่วงเทศกาลท่ีสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีขายไดดี้ (ตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
 (   ) 1. วนัข้ึนปีใหม่ 
 (   ) 2. วนัตรุษจีน 
 (   ) 3. วนัสงกรานต ์
 (   ) 4. วนัเขา้พรรษา 
 (   ) 5. วนัออกพรรษา 
 (   ) 6. ช่วงเวลาอ่ืนๆ (โปรดระบุ………………………………….) 
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ส่วนที ่2 ข้อมูลปัจจัยส่วนประสมการตลาดทีมี่ผลต่อผู้ค้าปลกีเนือ้สุกรในการซ้ือเนือ้สุกรในอาํเภอ
เมืองเชียงใหม่ 
 
คาํช้ีแจง : โปรดพจิารณาข้อความทีก่าํหนดให้ต่อไปนี ้แล้วทาํเคร่ืองหมาย / ในช่องทีท่่านเห็นว่าตรง
กบัระดับความสําคญัของท่านทีมี่ต่อข้อความดังกล่าว 
 

ปัจจัยส่วนประสมการตลาด 
ระดับทีมี่ผลต่อการตัดสินใจ 

มาก
ท่ีสุด 

มาก ปาน
กลาง 

นอ้ย นอ้ย
ท่ีสุด 

1. ด้านผลติภณัฑ์ (Product) 
1.1 นํ้าหนกัสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีเหมาะสมกบัการจาํหน่าย           
1.2 ความสดของเน้ือสุกร           
1.3 ปริมาณเน้ือแดงท่ีไดเ้ม่ือเทียบกบันํ้าหนกัสุกรหรือเน้ือสุกร

ทั้งหมด  
          

1.4 อายขุองสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีจาํหน่าย            
1.5 ความสะอาด ความปลอดโรคของสุกรหรือเน้ือสุกร           
1.6 ความปราศจากสารเร่งเน้ือแดงในสุกรหรือเน้ือสุกร      
1.7 ลกัษณะของเน้ือสามชั้นของตวัสุกรหรือเน้ือสุกร           
1.8 ความหนาของไขมนัของตวัสุกรหรือเน้ือสุกร           
1.9 ช่ือเสียงของฟาร์มท่ีไดรั้บการรับรองเป็นฟาร์มมาตรฐานของ

กรมปศุสตัว ์
          

1.10 การรับประกนัคุณภาพของสุกรหรือเน้ือสุกรจากทางผูจ้าํหน่าย      
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



  
127 

ปัจจัยส่วนประสมการตลาด 
ระดับทีมี่ผลต่อการตัดสินใจ 

มาก
ท่ีสุด 

มาก ปาน
กลาง 

นอ้ย นอ้ย
ท่ีสุด 

2. ด้านราคา (Price) 
2.1 การปรับราคาขายหนา้ฟาร์มใหต้ ํ่ากวา่ผูค้า้รายอ่ืน           
2.2 การมีเง่ือนไขในการชาํระเงินท่ีอาํนวยประโยชน์ใหก้บัผูซ้ื้อ 

เช่น การผอ่นชาํระเป็นงวด ๆ เป็นตน้ 
          

2.3 ความสามารถในการต่อรองราคาได ้           
2.4 ราคาท่ีคงท่ี ไม่เปล่ียนแปลงบ่อย           
2.5 การแจง้ใหลู้กคา้ไดท้ราบล่วงหนา้ทุกคร้ังก่อนท่ีจะมีการ

ปรับเปล่ียนราคา 
          

2.6 ความถูกตอ้งในการคิดราคาของทางผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกร           
3. ด้านสถานที ่หรือช่องทางการจัดจําหน่าย (Place) 

3.1 ฟาร์มอยูใ่กลท่ี้พกัอาศยัหรือแหล่งจาํหน่าย ของผูค้า้ปลีกเน้ือ
สุกร 

          

3.2 ท่ีตั้งของฟาร์ม มองเห็นไดอ้ยา่งชดัเจน หาเจอง่าย           
3.3 มีบริการจดัส่งสินคา้ถึงท่ี           
3.4 มีเวลาเปิด-ปิดของสถานท่ีท่ีสะดวกต่อการเลือกใชบ้ริการ           
3.5 สถานท่ีจอดรถกวา้งขวางสะดวกสบาย           
3.6 มีพื้นท่ีสาํหรับใหบ้ริการอยา่งเพียงพอ ไม่อึดอดั           
3.7 พื้นท่ีสาํหรับใหบ้ริการมีความสะอาด ถูกสุขอนามยั           
3.8 การจดัส่งสินคา้ท่ีมีความถูกตอ้ง รวดเร็วตามนดัหมาย      
3.9 ลกัษณะการตกแต่ง และบรรยากาศภายในฟาร์ม มีความ

เหมาะสม 
     

3.10 ป้ายช่ือฟาร์มสามารถมองเห็นไดอ้ยา่งชดัเจน      
3.11 ความสะดวกในการติดต่อทางเวบ็ไซต/์อีเมล ์ของฟาร์ม      
3.12 ระยะเวลาการสัง่ซ้ือล่วงหนา้ มีความเหมาะสม      
3.13 ขั้นตอนการซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรจากทางผูจ้าํหน่ายไม่ซบัซอ้น      
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ปัจจัยส่วนประสมการตลาด 
ระดับทีมี่ผลต่อการตัดสินใจ 

มาก
ท่ีสุด 

มาก ปาน
กลาง 

นอ้ย นอ้ย
ท่ีสุด 

4. ด้านการส่งเสริมการตลาด (Promotion) 
4.1 การใหส่้วนลดกบัลูกคา้ประจาํ หรือลูกคา้ท่ีซ้ือสุกรหรือเน้ือ

สุกรในปริมาณมาก 
          

4.2 การใหค้าํปรึกษา และขอ้มูลความรู้เก่ียวกบัสุกรหรือเน้ือสุกร
โดยผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกร 

          

4.3 การโฆษณาผา่นส่ือต่างๆ เช่น วิทยชุุมชน ส่ือส่ิงพิมพเ์ก่ียวกบั 
การเกษตร ปศุสตัว ์เป็นตน้ 

          

4.4 การประชาสมัพนัธ์ของทางผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกร เช่น การ
สนบัสนุนเส้ือกีฬาใหอ้งคก์ารบริหารส่วนตาํบล หรืออบต. 
อยา่งทัว่ถึง เป็นตน้ 

          

4.5 พนกังานมีความรู้ ความสามารถในการใหข้อ้มูลเก่ียวกบัสุกร
หรือเน้ือสุกร 

          

4.6 พนกังานมีความสุภาพในการใหบ้ริการ เช่น การบริการส่งสุกร
หรือเน้ือสุกร การรับคาํสัง่ซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรจากลูกคา้ เป็น
ตน้ 

          

4.7 ความมีมนุษยสมัพนัธ์ของผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกรกบัพอ่คา้หรือ
แม่คา้ 
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ส่วนที ่3 ข้อมูลปัญหาและข้อเสนอแนะ 
โปรดทาํเคร่ืองหมาย  √ ในช่องวา่ง (   ) หนา้ขอ้ความท่ีตรงกบัความตอ้งการของท่าน 
 
ข้อมูล ปัญหาของผู้ตอบแบบสอบถาม ทีมี่ผลต่อการซ้ือเนือ้สุกรของผู้ค้าปลกีเนือ้สุกรในอาํเภอเมือง
เชียงใหม่ 
 
1. ด้านผลติภณัฑ์ (เลือกตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
1.1 (    ) นํ้าหนกัสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีไม่ไดม้าตรฐานในการจาํหน่าย 
1.2 (    ) เน้ือสุกรไม่สด 
1.3 (    ) ปริมาณเน้ือแดงท่ีไดน้อ้ยเกินไปเม่ือเทียบกบันํ้าหนกัสุกรหรือเน้ือสุกรทั้งหมด 
1.4 (    ) อายขุองสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีจาํหน่าย ไม่เหมาะสม 
1.5 (    ) ความไม่สะอาดของสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีจาํหน่าย 
1.6 (    ) การใชส้ารเร่งเน้ือแดงในสุกรหรือเน้ือสุกร 
1.7 (    ) ลกัษณะของเน้ือสามชั้นของสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีไม่ไดม้าตรฐาน 
1.8 (    ) ความหนาของไขมนัสุกรหรือเน้ือสุกรท่ีไม่ไดม้าตรฐาน 
1.9 (    ) ฟาร์มไม่ไดรั้บการรับรองเป็นฟาร์มมาตรฐานของกรมปศุสตัว ์
1.10 (    ) ไม่มีการรับประกนัคุณภาพของสุกรหรือเน้ือสุกรจากทางผูจ้าํหน่าย 
1.11 (    ) อ่ืนๆ (โปรดระบุ ……………………………………………….) 

 
2. ด้านราคา  (เลือกตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
2.1 (    ) ราคาขายหนา้ฟาร์มท่ีสูงกวา่ผูค้า้รายอ่ืน 
2.2 (    ) การไม่มีเง่ือนไขในการชาํระเงินท่ีอาํนวยประโยชน์ใหก้บัผูซ้ื้อ เช่น การผอ่น

ชาํระเป็นงวด ๆ เป็นตน้ 
2.3 (    ) การไม่สามารถต่อรองราคาได ้
2.4 (    ) ราคาท่ีไม่คงท่ี มีการเปล่ียนแปลงบ่อย 
2.5 (    ) การไม่แจง้ใหลู้กคา้ทราบล่วงหนา้ทุกคร้ัง ก่อนท่ีจะมีการปรับเปล่ียนราคา 
2.6 (    ) การคิดราคาของทางผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกร มีความผดิพลาด 
2.7 (    ) อ่ืนๆ (โปรดระบุ ……………………………………………….) 
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3. ด้านสถานที ่หรือช่องทางการจัดจําหน่าย  (เลือกตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
3.1 (    ) ฟาร์มอยูไ่กลจากท่ีพกัอาศยัหรือแหล่งจาํหน่าย ของผูค้า้ปลีกเน้ือสุกร 
3.2 (    ) มองหาท่ีตั้งของฟาร์มไดย้าก 
3.3 (    ) การไม่มีบริการจดัส่งสินคา้ถึงท่ี 
3.4 (    ) เวลาเปิด-ปิดของสถานท่ีท่ีไม่สะดวกต่อการเลือกใชบ้ริการ 
3.5 (    ) พื้นท่ีในการจอดรถไม่เพียงพอ ไม่สะดวก 
3.6 (    ) พื้นท่ีสาํหรับใหบ้ริการไม่เพยีงพอ มีความอึดอดั 
3.7 (    ) พื้นท่ีสาํหรับใหบ้ริการไม่สะอาด ไม่ถูกสุขอนามยั 
3.8 (    ) การจดัส่งสินคา้ท่ีมีความผดิพลาด ล่าชา้จากท่ีนดัหมาย 
3.9 (    ) ลกัษณะการตกแต่ง และบรรยากาศภายในฟาร์ม ไม่มีความเหมาะสม 
3.10 (    ) ป้ายช่ือฟาร์ม ไม่สามารถมองเห็นไดอ้ยา่งชดัเจน 
3.11 (    ) ขาดความสะดวกในการติดต่อทางเวบ็ไซต/์อีเมล ์ของฟาร์ม 
3.12 (    ) ระยะเวลาการสัง่ซ้ือล่วงหนา้ ไม่มีความเหมาะสม 
3.13 (    ) ขั้นตอนการซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรจากทางผูจ้าํหน่าย มีความซบัซอ้น 
3.14 (    ) อ่ืนๆ (โปรดระบุ ……………………………………………….) 

 
4. ด้านการส่งเสริมการตลาด  (เลือกตอบไดม้ากกวา่ 1 ขอ้) 
4.1 (    ) การไม่ใหส่้วนลดกบัลูกคา้ประจาํ หรือลูกคา้ท่ีซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรในปริมาณมาก 
4.2 (    ) ขาดการใหค้าํปรึกษา และขอ้มูลความรู้เก่ียวกบัซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกรโดยผูจ้าํหน่าย

เน้ือสุกร 
4.3 (    ) ขาดการโฆษณาผา่นส่ือต่างๆ เช่น วิทยชุุมชน ส่ือส่ิงพิมพเ์ก่ียวกบั การเกษตร ปศุ

สตัว ์เป็นตน้ 
4.4 (    ) ขาดการประชาสมัพนัธ์ของทางผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกร เช่น การสนบัสนุนเส้ือกีฬาให้

องคก์ารบริหารส่วนตาํบล หรืออบต. อยา่งทัว่ถึง เป็นตน้ 
4.5 (    ) พนกังานไม่มีความรู้ ความสามารถในการใหข้อ้มูลเก่ียวกบัซ้ือสุกรหรือเน้ือสุกร 
4.6 (    ) พนกังานไม่สุภาพในการใหบ้ริการ เช่น การบริการส่งเน้ือสุกร การรับคาํสัง่ซ้ือสุกร

หรือเน้ือสุกรจากลูกคา้ เป็นตน้ 
4.7 (    ) ความไม่มีมนุษยสมัพนัธ์ของของผูจ้าํหน่ายเน้ือสุกรกบัพอ่คา้หรือแม่คา้ 
4.8 (    ) อ่ืนๆ (โปรดระบุ ……………………………………………….) 
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2. ข้อเสนอแนะอืน่ๆ 
…………………………………………………………………………………………………….....
…………………………………………………………………………………………………….....
…………………………………………………………………………………………………….....  
……………………………………………………………………………………………………..... 
……………………………………………………………………………………………………..... 
……………………………………………………………………………………………………..... 

 
ขอขอบคุณทุกท่านท่ีใหค้วามร่วมมือเสียสละเวลาตอบแบบสอบถามในคร้ังน้ี 
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